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A UNIPAR DE HOJE

Líder em cloro e soda cáustica

na América do Sul

R$ 5,2 bi
R e c e i t a  L í q u i d a

2 T 2 6  u d m

R$ 925 mi
E B I T D A

2 T 2 6  u d m

R$ 1,4 bi
C a i x a

j u n h o  2 0 2 6

2,50x
D í v .  L í q . / E B I T D A

j u n h o  2 0 2 6

Presente no Brasil e na Argentina, a Unipar é líder em cloro e soda cáustica e a segunda maior 

produtora de PVC da América do Sul.

Combina crescimento sustentável com iniciativas de redução de impacto ambiental e autoprodução 

de energia renovável.

Companhia de capital aberto listada na B3, com elevados padrões de governança e transparência.

79% 73%*
81%

2025 1T26 2T26

56%

2T26

60%

2025

UTIL IZAÇÃO DA CAPACIDADE 

INSTALADA
Eletrólise

CONSUMO DE  ENERGIA  

AUTOPRODUZIDA
Média (Brasil)

*1T26: entrada em operação Projeto Cubatão



NOSSA TRAJETÓRIA

57 anos de evolução constante
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Saneamento
Higiene e 

Limpeza
Papel e Celulose

Químico e 

Petroquímico
Alimento Metal Alumínio

Construção Civil 

/ Compostos
Laminados

Clorados

23% receita total 1S26
46% 27% 4% 7% 5% 9%

Soda Cáustica

37% receita total 1S26
9% 25% 20% 14% 7% 9%

PVC

40% receita total 1S26
9% 60% 19%

Somos a indústria das indústrias com um

modelo de negócios resiliente

Diversificação das vendas entre

diferentes setores, garantindo

resiliência do nosso negócio.

Grandes clientes globais renomados

em seus segmentos e que possuem

projetos importantes de expansão.

O grande destaque é o setor de

saneamento com forte crescimento

em função do marco legal.

Filmes

6%

PRODUTOS E APLICAÇÕES

Outros

6%

2%

16%



MODELO DE NEGÓCIOS

Como fazemos a química acontecer

• Insumo do processo de eletrólise, com 

metas de redução até 2030Água

• Contratos plurianuais no Brasil e Chile

• Operação própria na ArgentinaSal

• 56% autoproduzida no Brasil (2T26)

• 100% de fonte renovável

• Contratos com operadores de 1ª linha

Energia 

Elétrica

• Contratos plurianuais com fornecedores 

estratégicos no Brasil e Argentina

• Proximidade logística com fornecedores
Etileno

Eletrólise

HCl
Ácido 

Clorídrico

NaOH
Soda Cáustica

NaClO
Hipoclorito de 

Sódio

H2
Hidrogênio

Cl2
Cloro

VC
Cloreto de 

Vinila

PVC
Policloreto de 

Vinila

EDC
Dicloretano



CRESCIMENTO &  SUSTENTABILIDADE

Investimos no nosso fortalecimento

100% energia elétrica renovável
autoprodução + contratos de longo prazo

Energia renovável para competitividade

Complexos Eólicos
Cajuína (RN) e Tucano (BA) - JV com Auren

Complexo Solar Lar do Sol
Pirapora (MG) - JV com Engie

192 MW
médios destinados às fábricas no Brasil

Complexo Paraíso Solar
Paraíso das Águas (MG) - parceria com Casa 

dos Ventos, início previsto em 2028



CRESCIMENTO &  SUSTENTABILIDADE

Investimos no nosso fortalecimento

Pioneirismo & Sustentabilidade

Meta: -30% CO₂ até 2030
meta 2025 já superada

Autoprodução renovável
JVs e contratos de longo prazo reduzem exposição 

à volatilidade energética

Metas ESG superadas

CO₂: 22% de redução vs. meta de 10% para 2025

Energia renovável: 79% vs. meta de 60% para 2025

Referência
em energia renovável



CRESCIMENTO &  SUSTENTABILIDADE

Investimos no nosso fortalecimento

Expansão Industrial

Modernização produtiva
com foco em longo prazo

2 frentes
estratégicas de fortalecimento industrial

Nova Unidade
Camaçari (BA)

Modernização Tecnológica
Cubatão (SP) - eletrólise por membrana



CRESCIMENTO &  SUSTENTABILIDADE

Investimos no nosso fortalecimento

Expansão de Capacidade

+28 mil t/ano
de cloro com novo eletrolisador

+ Valor
agregado em produtos estratégicos

2ª Fase em Camaçari

PVC - Emulsão
+6 mil t/ano em produto de maior valor agregado

Purificação do cloro com maior valor agregado 

Cloro e Soda Cáustica
+28 mil t/ano de cloro com novo eletrolisador



RECEITA LÍQUIDA AJUSTADA

Preço Soda Cáustica Golfo EUA

2T26 x 1T26: +26%

Brasil Argentina

2T26 x 1T26

✓ Aumento no volume de vendas de soda e clorados, com recordes 

mensais: +7% e + 19%, respectivamente, vs 1T26

✓ Volume de vendas de PVC 11% menor: seletividade no Brasil, diante de 

pressão de importados

✓ + 26% e +53% nas referências internacionais de soda e PVC

✓ Efeito adverso de +4% de valorização do Real vs Dólar

Nota (1): Os resultados financeiros consolidados da Unipar são impactados pelos efeitos da inflação na Argentina e variação cambial do peso argentino, em conformidade com a aplicação da norma contábil do IAS 29 (ajuste por hiperinflação) e processo de

conversão das demonstrações financeiras da Unipar Argentina. Os comparativos são gerenciais (“ajustado”) e excluem estes efeitos.

Preço PVC Golfo EUA

2T26 x 1T26: +53%

2T26 x 2T25

Foco na produção e comercialização de clorados: não exposto ao ciclo petroquímico, maior valor agregado e escala 

diferenciada

Receita reflete aumento de vendas de Soda Cáustica e Clorados, com captura de preços internacionais

✓ Aumento de vendas em todos os segmentos: +9% em soda, +6% em PVC 

e +4% em clorados vs 1T26

✓ Preço internacional de soda praticamente o mesmo e +38% na referência 

internacional de PVC

✓ Efeito adverso de +11% de valorização do Real vs Dólar

1.043 960
1.200

270
261

294

2T25 1T26 2T26

1.494

1.221

+22%

1.313

+14%

( R $  M I L H Õ E S )



CUSTO DOS PRODUTOS VENDIDOS AJUSTADO

C O M P O S I Ç Ã O

Nota (1): Os resultados financeiros consolidados da Unipar são impactados pelos efeitos da inflação na Argentina e variação cambial do peso argentino, em conformidade com a aplicação da norma contábil do IAS 29 (ajuste por hiperinflação) e processo de

conversão das demonstrações financeiras da Unipar Argentina. Os comparativos são gerenciais (“ajustado”) e excluem estes efeitos.

Aumento de +4% no CPV reflete:

✓ Maior volume de vendas de soda e clorados 

✓ +34% na média do preço internacional de etileno base Europa

✓ + ~30% no preço do gás natural

Compensado por:

✓ Valorização de 5% do Real x Euro

✓ Menor volume de vendas de PVC

✓ Melhores coeficientes técnicos em Cubatão pós substituição tecnológica

2T26 x 1T26

2T26 x 2T25

74% 77% 72%

21%
19% 22%

5% 4% 6%

2T25 1T26 2T26

974
935

+4%

904

+8

%

Custo FixoCusto Variável Depreciação

Aumento de +8% no CPV reflete:

✓ Maior volume de vendas em todos os segmentos de produtos (soda, clorados e 

PVC)

✓ +29% do preço internacional de etileno base Europa e aumento do custo de 

gás natural

Compensado por:

✓ Valorização do Real x Euro

✓ Melhores coeficientes técnicos em Cubatão pós substituição tecnológica

Excelência Operacional, Foco na produção de Clorados e captura de Oportunidades Logísticas

( R $  M I L H Õ E S )



 306 

16 
72 

 394 

8 

 402 

EBITDA 2T25

Ajustado Recorrente

Efeito Volume Margem de 

Contribuição,

Câmbio, Outros

EBITDA 2T26 

Ajustado

Não Recorrente EBITDA 2T26 

Ajustado Recorrente

EVOLUÇÃO DO EBITDA AJUSTADO RECORRENTE

Nota (1): Os resultados financeiros consolidados da Unipar são impactados pelos efeitos da inflação na Argentina e variação cambial do peso argentino, em conformidade com a aplicação da norma contábil do IAS 29 (ajuste por hiperinflação) e processo de conversão das

demonstrações financeiras da Unipar Argentina. Os comparativos são gerenciais (“ajustado”) e excluem estes efeitos.

145 
30 

219 

 394 

8 

 402 

EBITDA 1T26

Ajustado Recorrente

Efeito Volume Margem de 

Contribuição,

Câmbio, Outros

EBITDA 2T26 

Ajustado

Não Recorrente EBITDA 2T26 

Ajustado Recorrente

1T26 x 2T26

+177%

12% 26% 27%

✓ Aumento no preço médio internacional de soda e PVC (+26% e +53%, 

respectivamente)

✓ Maior volume de vendas de soda e clorados (+7% e + 19%, respectivamente), com 

redução de 11% nas vendas de PVC

✓ Efeito adverso da apreciação de 4% do BRL vs. USD

✓ Exclusão de efeito negativo não recorrente de provisão de margem negativa em 

estoque no 2T26

✓ +38% no preço internacional de PVC, com manutenção no preço internacional de soda

✓ Maior volume de vendas de soda, PVC  e clorados (+9%, +6% e +4%, 

respectivamente)

✓ Efeito adverso da apreciação de 11% do BRL vs. USD

✓ Captura de reduções recorrentes em custos fixos (automações, redesenho de equipes 

e revisões de processos)

✓ Exclusão de efeito negativo não recorrente de provisão de margem negativa em 

estoque no 2T26

2T25 x 2T26

+31%

23% 26% 27%

( R $  M I L H Õ E S )



EVOLUÇÃO DA DÌVIDA LÌQUIDA

C O M P O S I Ç Ã O

 2.394 

(347) 
 151 

 2.316 

 81  15  22 

Dívida Líquida 

março/2026

Geração

Operacional

Capex Juros e

Encargos

IR/CS e

Outros 

Desembolsos

Juros

e Efeitos

Cambiais

Dívida Líquida

junho/2026

EFEITO CAIXA EFEITO NÃO 

CAIXA

Geração de Caixa Operacional permitiu redução da Dívida Líquida

Redução de R$ 78 milhões

347 (151) (81) (15) (22)

Redução da Dívida Líquida 

resultante de:

✓ Forte geração operacional

✓ Normalização do capex

estratégico

✓ Custo médio da dívida 

competitivo

✓ IR com benefício fiscal de 

depreciação acelerada

( R $  M I L H Õ E S )



1.375 

39 
70 

916 

538 

1.881 

175

Posição de Caixa
junho/2026

2S26 2027 2028 2029 2030 2031+

Juros Principal

72
214

ESTRUTURA DE CAPITAL

Sólida gestão de capital com capacidade de crédito e 

melhoria do perfil da dívida

A M O R T I Z A Ç Ã O  D E  D Í V I D A  ( R $  M I L H Õ E S )

A c e s s o  f l u i d o a o  m e r c a d o  

d e  c a p i t a i s  

T r a n s a ç õ e s  c o m  b a n c o s  

c o m e r c i a i s  e m  v o l u m e s  

i m a t e r i a i s

M a n u t e n ç ã o  d e  l i n h a s  d e  

c r é d i t o s  d i s p o n í v e i s c o m  

b a n c o s  c o m e r c i a i s

69% em Mercado 

de Capitais 

21% Banco de 

Desenvolvimento

5% ECA1

5% Bancos 

Comerciais

Fonte: Unipar | Nota (1): Export Credit Agency

C O M P O S I Ç Ã O

67 meses
P R A Z O  M É D I O

R$2,3 bi
D Í V I D A  L Í Q U I D A

2,50x
D Í V I D A  L Í Q U I D A / E B I T D A



C O M P O S I Ç Ã O

DESEMPENHO FINANCEIRO

Empresa Resiliente e Rentável com foco na geração de caixa

4.335 
5.183 

3.402 
4.171 4.058 

2.175 

1.954

2.087

1.495
1.260 1.085

559

2021 2022 2023 2024 2025 1S26

Argentina Brasil

50%

36%

25%
17%

22%

20%

Margem EBITDA em ciclo 

de baixa intensificado 

¹Os resultados financeiros consolidados da Unipar são impactados pelos efeitos da inflação na Argentina e variação cambial do peso argentino, em conformidade com a aplicação da norma contábil do IAS 29 (ajuste por hiperinflação) e processo de conversão das demonstrações financeiras da Unipar Argentina. Fonte: Companhia

2.004 

1.334 

791 

557 482 

160 

2021 2022 2023 2024 2025 1S26

EBITDA
(R$ milhões)

Receita Líquida 
(R$ milhões)

Lucro Líquido
(R$ milhões)

Ferramentas de Desalavancagem a partir de 2026 

6.289

7.270

4.897
5.431 5.143

2.734

3.164 
2.628 

1.227 948 1.110 540 

2021 2022 2023 2024 2025 1S26

- Encerramento do maior ciclo de Capex da história da Unipar

- Melhora de Capital de Giro com redução do nível de estoque do 
4T25

- Benefícios fiscais decorrente da Depreciação Acelerada do Capex
realizado

- Aumento da eficiência operacional com redução de custo 
variável da nova tecnologia de eletrólise de Cubatão



Excelência operacional e segurança seguem como pilares da Companhia 

Excelência Operacional
_____________________________________

Investimentos,

melhora de coeficientes técnicos e 

iniciativas de redução de custos em 
todas as plantas.

Solidez Financeira
________________________________________

Geração de caixa operacional resiliente. 

Gestão ativa de liquidez com 90% da 
dívida vencendo a partir de 2029 a custo 
competitivo.

Competitividade e 
Expansão
______________________________

Modernização de Cubatão 
com maior confiabilidade 
técnica.

Aumento de capacidade do 
PVC-E de maior valor 
agregado em Santo André.

Energia e ESG
______________________________

Acordo com Casa dos Ventos 
para autogeração a partir de 
2028.

CAPEX estratégicos alinhados 
às melhores práticas ESG.

RESULTADOS ALINHADOS ÀS PRIORIDADES

Prioridades para o negócio nos próximos anos
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