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“S” DESKTOP

Highlights




Expansao rapida posicionou a Desktop como uma das empresas de

telecom que maits cresceu no Brasil

Evolucao da Base de Assinantes da Desktop

(milhares de acessos) e

(F427%) 1

4T19 1T20 2720 3720 47120 1721 2721 3721 4721 1722 2T22

(milhares de acessos) —

4T19 1T20 2720 3720 47120 1721 2721 3721 4721 1722 2722

Adicdes Liquidas Inorganicas [l Adicées Liquidas Organicas

Fonte: ANATEL

“S” DESKTOP

(Periodo de Janeiro a Junho de 2022)

Lider em
crescimento da
base de acessos

no Brasil

Desktop ISP1 ISP2 ISP3  ISP4 ISP5 ISP6  Big Big Big Big
Telco1 Telco2 Telco3 Telco 4
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“S” DESKTOP

Crescimento continuo em cidades com muito e pouco market share;
e em cidades pequenas, médias e grandes

Crescimento do market share (%) por faixa de Participacao de Mercado

(Periodo de Junho 2021 a Junho de 2022) (Periodo de Junho 2021 a Junho de 2022)

64%
17%
6%
<15% 15% - 45% >45% < 100.000 100.000 - 300.000 > 300.000
< Market Share > < Numero de Habitantes >

Fonte: ANATEL
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Crescimento rapido de market share em cidades recentes (aging
médio < 12 meses)

Itanhaém Mongagua Santa Cruz das Palmeiras

45%  45%  44%  45%  46%
59% 56% 55% 53% 53%

70%  69%  69%  05%  64%

fev-22  mar-22 mai-22  jun-22 fev-22  mar-22  abr-22  mai-22  jun-22 fev-22 mar-22  abr-22  mai-22  jun-22

1 °
@ "2 DESK ® Claro° @ Vvivo Outros

Fonte: ANATEL
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Crescimento de market share em cidades grandes e de maturacao
intermediaria (aging médio entre 13 e 36 meses)

Franco da Rocha
Francisco Morato Jundiat?

(o)
7% 0% 12%  13%  13%

33% 33% 36% 34% 33%

44% 46% 45% 42% 44%

Fev-21  Abr-21 Jul-21 Dez-21  jun-22 mar-21  jun-21 set-21 dez-21  jun-22 Mar-21  Jun-21 Set-21 Dez-21  jun-22

1 —
@ "2 DESK ® Claro- @ vivo Outros @ Z=ZTIM
Fonte: ANATEL

1 — Cobertura parcial na cidade 8
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Crescimento de market share em cidades maduras e pequenas

... Iracemapolis
Cordeiropolis Santa Gertrudes P

2% 2%

14% 10%
21% 20%

22% 23% 24% 24% 27%

2018 2019 2020 2021 jun-22 Dez-19 Dez-20 Mar-21 Dez-21 jun-22 dez/19 Jun/20 Dez/20 Jun/21 jun/22

@ 2 DESK evivo @ ==:TIM Outros

Fonte: ANATEL
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Solido crescimento suportado por uma entrega superior de
qualidade de servico como alavanca de fortalecimento da marca

De onde vem nossos clientes?

I Melhor Qualidade
Melhor Preco
¥ outros

B ndicacao
Marketing Offline
Marketing Digital

Website (Organico)
¥ Vendedor

@ Outros

100%
1 2
Validacao de
produto e servigo
fffffff best-in-class
ISP Fibra  Big Telco Total Fibra Coaxial Outras Total

Fibra

Fonte: Pesquisa de novos clientes Desktop — Agosto/22 10



“y” DESKTOP

Estrategia " return-driven”’ garantiu crescimento com retornos
significativos

Processo de Tomada de Decisao

70%

65% -

60% -

55% - -

50% -

45% -
40% -
35% -
30% - ’ \
25% - I i
20% —
15% 1 ¢

10% -

Penetracao de Portas
N\

5%

0% 1 T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T

ROIC na
aturidade

o
-
o
N
o
w
o
B
o
(%2
o

Prazo de

Payback Aging médio Ponderado

1- Considera TIR na perpetuidade
2- Considera as 10 maiores cidades em n° de portas 11



“S” DESKTOP

Por que nos
destacamos no
mercado de
telecom?

Maquina de crescimento
organico




Criacao de uma maquina de construcao de rede sem perder a
eficiéncia na execucao dos projetos organicos

Evolucao da abrangéncia geografica da Desktop

(milhares de Km)
(+953%) +o32%

46 133

4 17

jun-20 jun-22 jun-20 jun-22

Fonte: Dados publicos das Companhias

Nota: 1. Considera valor apresentado em Julho 2021 corrigido por IPCA do periodo de jul21 a jun22 (10,7%).

“S” DESKTOP

_J

(Jun/21 vs. Jun/22) - (mil)

3.517 5.517

1.855 2.600 21.000 36.800 4.137 17.000
./‘ ./0 ./‘ . .0{. R ./o ./.
e 3.181 1.210 1.400 : LU 2100  12.000

Desktop ISP 1 ISP 2 ISP 3 Big Telco 1 Big Telco 2 Big Telco Big Telco 3
2FTTH
Custo por Porta Construida (R$) Custo por Homes Passed (R$)
IPO' 210 22 232 IPO 95 10 105

6M22 235 6M22 106

N Inflagao

13



Localizacao geografica: o interior de Sao Paulo é o maior mercado
do Brasil; renda e densidade também se destacam (1/2)

T > %

Usuarios de Banda Larga (milhdo) Densidade Demografica (hab/km?) PIB/Capita (R$ mil)

I s:o Paulo (ex-capital) | Rio de Janeiro [ Minas Gerais I Regido Sul | Regido Nordeste [ Regido Sudeste (ex-SP)

O interior de Sao Paulo é
maior que a soma dos
estados de Minas Gerais e

Seu tamanho supera até as
maiores macro regides do
Brasil, a exemplo das

A combinacao de alta
densidade demografica e
renda per capta reforca a
atratividade e resiliéncia
do mercado de Sao Paulo

Rio de Janeiro, 2° e 3°
maiores mercados do Brasil,
incluindo suas respectivas
capitais

regides Sul, Nordeste e
Sudeste (ex-SP)

14

Fonte: ANATEL e IBGE



“S” DESKTOP

Localizacao geografica: em Sao Paulo houve menos mudanca do
cenario competitivo (2/2)

Presenca dos Maiores Operadores de Banda Larga por Regiao-23 J

(Dez/20 vs. ago/22).

TOP Players | Interior Regiao 122%
. Sudeste
Brasil de SP

Big Telco 1 v v v v v
Big Telco 2 v v v v v
Big Telco 3 v v v v
ISP 1 v v v v v
ISP 2 v
ISP 3 v v v v
ISP 4 v v
ISP 5 v Sao Paulo Nordeste Sudeste (Ex-SP) Sul Centro Oeste
(Ex-Capital)
ISP 6 v v v
ISP 7 v v v
ISP 8 v
ISP 9 v v
6 9 8 6 7

Players Players Players Players Players

1. Considera apenas presenca equivalente a pelo menos 5% da base de acessos total do operador; 2. Considera Big Telcos e ISPs com +300 mil acessos; 3. Excluindo regido metropolitana 15



“S” DESKTOP

Por que nos
destacamos no
mercado de
telecom?

Robusto processo de aquisicao




Potencializacao do crescimento organico através de aquisicoes
selecionadas a partir de um processo rigoroso de due diligence

O que buscamos?

\S7/
C

v
&
&

Lideres
Regionais

Potencial para
crescimento
organico

Infraestrutura de alta
qualidade e
compatibilidade

Sinergias
administrativas e
operacionais

“S” DESKTOP

Oo
9} Potenciais “targets”

Contato e troca de -
informagdes iniciais

C% Diligéncias Realizadas

60% das
transacoes
morreram

@ AquisicOes Assinadas

)
~6,000

Valuation
Disciplina na
avaliacao financeira
dos ativos

Por que matamos transagoes?

Diligéncia Técnica
Aprofundamento
técnico sobre a
arquitetura e
equipamentos

Diligéncia Fiscale =~ Operacional e

Financeira
Validacao do historico
de resultado e
obrigacdes fiscais e
trabalhistas

Integracao
Entendimento
profundo dos
processos e cultura
das organizac¢des

17



“y” DESKTOP

Consisténcia da estratégia com a execucao dos M&As

nETELL\; C' [ i g Y\netbarretos @ weovoim E

1SSO amna) | (Lpnet”

4 )
Transagoes Realizadas .
5" DESK
@ sse
Ago/20 ISSO +5 mil Caieiras @ ==
Nov/20 Netell +17 mil Jaguariina ‘ Qe
Mar/21 Netion +15 mil Praia Grande ‘ C-lig
Mai/21 C-Lig +47 mil Araraquara ‘ QryINeT
AgO/21 Starnet +20 mil Atibaia ‘ |I‘|'|Ect|1‘a['[""gw‘[ﬁus
Nov/21 Net Barretos +63 mil Barretos ‘ LPNetn
Dez/21 LPNet +131 mil Lencois Paulista ‘ ﬁ
Jan/22 Infolog +16 mil Sao Vicente
TBD IDC +40 mil Guararema
TBD Fasternet +115 mil Cerquilho S )

18



Estratégia de aquisicoes focada na captura de sinergias que ja pode

ser verificada nos primeiros meses apos o closing

- 3 meses
Mapeamento
de Sinergias

Vendas (#) por aquisicao

Estruturacdo de canais de venda e alavancagem da estratégia de marketing
tém gerado uma rapida rentabilizagdo da rede existente

+ 3 meses
Sinergias Comerciais

Ago20 - Média 2T22
Aquisicao

QrLINET o netbarretos LPNet”
G75%)
n . 882 =

Ago21 - Média 2T22 Nov21 - Média 2T22 Dez21 - Média 2T22
Aquisicao Aquisicao Aquisicao

Mai21-  Média 2T22
Aquisicdo

Nota: 1. Considera valor ja capturado em setembro 2022, sendo valor mensal vezes 12.

Internalizagdo de diversos processos e servicos com
aumento de eficiéncia e ganho de escala

(R$ milhdes - anualizado)

(V. netbarretos

LPNeLg

3,0 3,1 3,2
ﬂ
2,2 2,2
Total Capturado Total Capturado
Estimado até Dez22 Estimado até Dez22
- Pré Deal - Pré Deal

Ja& Capturado

I A Capturar no 4122

“S” DESKTOP

Conectividade e Infraestrutura

Reducdo de contratos de transporte e
renegociacdao de contratos com melhores
condicbes comerciais

(R$ milhdes - anualizado)

(V.netbarretos

LPNet”

Ainda existem sinergias a
serem capturadas em 2023

39 2,5

2,3
2,8
1.7
1.1
Total Capturado Total Capturado
Estimado até Dez22 Estimado até Dez22
- Pré Deal - Pré Deal

I A Capturar no 4122 J4 Capturado

Sinergia até o fim do ano ja
em andamento, pendente
apenas prazos contratuais
para captura total



“S” DESKTOP

Por que nos
destacamos no
mercado de
telecom?

Modelo operacional Unico




[ J ~ [ ] N [ ] [ ] [d L - DE KTOP
Tume de gestao combina background académico de primeira linha ¥ DES
com anos de experiéncia em telecom e ISPs

Time de
gestao
Matriz
Denio Alves Lindo José Silva Ermindo Ciro Kawamura Bruno Ledo Liliane Siquetra Emerson Hioki Rodrigo Silveira
Soécio-Fundador e Diretor de Operagdes Cecchetto CCO e CHRO CFO, M&A e Rl Diretora de Customer Diretor de Diretor de
CEO CRO Experience Engenharia de Redes Crescimento
] e
P ==== ! ] —_—
Experiéncia = QvVT @ OPPORTUNITY @ 4 f.)
=3Iz moterola v - teweb CPFL
Profissional ® YDUGS ° * mmE By pe 365 Bagt LPNet
o R\ % PUC % AT FGV @ nnnnnnnnn
Experiéncia & S B 0 v @ il BPUC coppgan e v iy FGP.
p LNICA LS & 2 ®IG h [ Bacharel em Bacharel em Bach [ Fundoca?\l'onzolinl Pos
Académica Bacharelem dochorelen 1A Bacharelem ngenhariade  AMP Engenhariade ~ ESP-eM Direto %A Engenharia oo Analise de Graguagso
Engenharia Elétrica Engenharia Elétrica Administracio Mestrado grodugéo Producio Financas Elétrica Graduagéo Sistemas DBA Oracle

Regional

Time de : .- = ol & = ‘ )
gestdo 1. J | - :

Diego Azevedo Douglas Feliz William Perez Leonardo Silva Leticia Pires Jonatas Ribeiro

R. Sul R. Vale R. Centro Oeste R. Norte R. Ext. Norte R. Central MaerClus Nunes
Ex dono de ISP Ex Dir. Geral ISP Ex Dir. Geral ISP Ex dono de ISP Ex Ger. De Marketing ISP -ampinas
# Anos de Experiéncia em Telecom 9 Anos de Experiéncia em ISPs

21
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A Desktop criou um modelo operacional unico, que combina a agilidade e
eficiéncia de um provedor local com o acesso as tecnologias e a governanca

das big telcos

DESAFIO

Crescer sem perder o DNA
de “provedor raiz”, isso €,
Proximidade do cliente

e agilidade na execucao.

SOLUCAO

Criacao de modelo Unico
de regionais de
pequena escala, que
operam como provedores
e sao lideradas por ex-
donos ou ex-gestores de
provedores locats.

“S” DESKTOP

Diretor
Comercial

Diretor de

Operacoes

Pensamento sistémico
Priorizagao de projetos e Opex
entre as regionais segundo
retorno esperado
Disseminacao das melhores
praticas

Gerente de Gerente
Instalacao e canal
Manutencao Proprio

Lider Regional
(Sécio ou executivo)

Responsavel por, em média:
400 mil domicilios
16 cidades por regiao

Micro gerenciamento da
operagao e performance diaria
(matinais e fechamentos)

» DecisOes taticas e de execucao

Otimizacdes e produtividade

Coordenacao
Operacional

(
Coordenacao :
Comercial I

Vendedores
porta a porta
e Lojas

Técnicos de
campo

Trade




“S” DESKTOP

As regionais de atuacao sao dimensionadas para permitir a gestao total de cada
cidade no detalhe

Modelo organizacional Desktop J

(Footprint Desktop - Jun22' — 133 cidades)

Distancia

Regionais # cidades maxima

(em hrs)

Campinas 20 818 2,0 hrs

Central 26 924 2,0 hrs

Centro Oeste 52 587 3,0 hrs

Extremo Norte 7 157 1,5 hrs

Norte 16 339 2,0 hrs

Sul & ABC 9 417 1,5 hrs

Vale do Paraiba 3 275 1,0 hrs
Area Desktop 133 3.517 -

7 Regionais
distribuidas
pelo Estado

As regionais combinam projetos

organicos e inorganicos, o que acelera a
integracao das adquiridas




“S” DESKTOP

Nossa estratégia de Marketing combina o ecossistema digital em telco mais avancado do
Brasil, com acoes taticas de baixo custo e alto retorno tipicas dos provedores locais

Os parceiros que sao referéncia no terreno digital...

PINTURAS URBANAS

.;‘ DESKTOP Ares do clints ints int ™ Apps do G de

100% FIBRA

OPTICA ATE
A SUA CASA
ACOES DE
GUERRILHA
Escala 0 a 100
Equivale
a~0,5
mensalidade
" DESKTOP | Principais competidores |
24

Nota: 1. One Score (média dos indicadores de performance, acessibilidade, SEO e melhores praticas)


https://www.youtube.com/watch?v=-NoWLL8cUpw

No frame comercial, combinamos avancadas solucoes de “s” DESKTOP
autosservico, com um exército de vendedores proprios, “figital’, que
operam em um auténtico modelo guerrilha

Vendas digitais e autosservico...

Loja online Desktop Matinal porta a porta
) N, ~.-o\vendedor,
= N. AR (et aean-

e

enda
concluida e
instalacao
agendada em
4 telas e
2 minuto

%" DESKTOP

VENHA PARA A INTERNET
QUE MAIS CRESCE NO
ESTADO DE SAO PAULO

Digite seu endereco ou CEP*:

Em % do total das ativacdes Custo fixo + comissao + overhead em percentual do ticket de entrada — Ago 2022

1,38 1,43
0,45 0,48 1.06

1T21 2T21 3T21 4T21 1T22 2T22 3T22 + | | (-
I

Canais Receptivos Canais Ativos -



https://www.youtube.com/watch?v=uPDnNvs1ZWo

Cada alavanca de valor combina as fortalezas de um ISP com uma big company. %" DESKTOP

Na gestao de clientes, conjugamos avancadas ferramentas de CX com uma gestao
proxima, tipica de um ISP

Utilizamos as ferramentas digitais mais Aypadas do mercado... J
. ¥y Appdo
“S” DESKTOP Cliente
Desktop Atendimento
proprio

HUBs alocados no
interior e
descentralizados
garantem qualidade e
menor turnover

Incentivos alinhados

oL _ P o/ _ R
Em base 100 Em %. — média 3722 Em % - média 3T22

100

2721 3721 4721 1T22 2722 3122



“y” DESKTOP

Nosso time de operacoes utiliza processos e ferramentas de ponta,
que sao operados por um time proprio cujo DNA é executar

Uso das ferramentas de ponta presentes nas principais companhias...

Times proprios,
distribuidos em
mais de 40 Hubs

App do
técnico
Desktop

Gestao de
rede de
1° mundo

Heads regionais
gerem times
comerciais e
operacionaits, o que
elimina conflitos

= bme

Netcool Incentivos alinhados

Em % Em base 100
90%

100
- 94_._. 89 —-_———

30%

/" Acoes i : ,
coordenadas MotoDesk

de “vende e
4721 2722 1721 2T21 3T21 4T21 1722 2T22 3T22 instala”




7\ FURUKAWA
™ ELECTRIC

Nossa infraestrutura de rede é tier 1, similar aos maiores players do

mercado, com o diferencial da agilidade de execucao

Arquitetura de rede e fornecedores de primeiro nivel...

Rede Fotonica (CORE)

* Rede prépria end-to-

end Google NETFLIX globo.com amazon

rime

* Escalavel, alta
capacidade e

resiliente DATA

CENTER

Core
Padtec FUjiTsy JUnPer

Rede de Transporte
» Fibras subterraneas

» Protecao automatica
* Interligacdo de
cidades

Acesso
* Fibras aéreas em
distribuidoras de energia
« Zero touch
Acesso » Ultra banda larga até 1Gb
______________________ » Modelo escalavel de

ZTE Capex on demand

@1

Estudo de Mercado

&2

Estimativa
Go To de CAPEX

% 4 Market

Execucdo do
Projeto e PMO

“S” DESKTOP

150 dias

entre estudo
de mercado e
langamento
comercial




“S” DESKTOP

Estamos promovendo uma transformacao digital na Desktop, combinando
fornecedores que sao referéncias globais com uma metodologia agil de entregas

Parceiros com escala global referéncias em cada jornada... J

#DeskDigital #DeskTech Framework

AGILE
TRENCS

PREMIACGCADO

AGILIPADE
[©/BRASIL

2022

Responsabilidade

Individual e

Coletiva
Implementacdo
Comunicagao
I \ Dailys
- Quality Assurance

K

Q p | Desenvolvimento
?-I o i
’ x) = RGH W

Product Sprint  Comité de
Discovery  Planning Decisdo




Em sintese...

»

v

)
Y

Jolii!

“S” DESKTOP

A Desktop criou um modelo unico de escalar suas operacgoes, preservando a
agilidade e o foco na execucao que fizeram os provedores locais
prosperarem

Com maior envergadura, estamos continuamente indo atras do que ha de mais
moderno para digitalizar e ganhar eficiéncia nas nossas operacoes

Qualidade é inegociavel. Nossa rede é tier 1 e nossos fornecedores referéncias
globais em Telecom

Temos uma estratégia bem definida de centricidade no cliente, com obsessao
em oferecer um servico de alta qualidade apoiado por um time proéprio que
veste a camisa pela Desktop.

30



“S” DESKTOP

Por que
iInvestir em

Desktop?

Crescimento de receita




Crescimento de acessos: com o avanc¢o da demanda de banda, algumas tecnologias
poderao virar obsoletas; oportunidade para players de ponta

“S” DESKTOP

Evolucio das tecnologias empregadas no Brasil

Tecnologia Lider Future Proof? Tecrologia Lider Qualidade dos
Equipamentos Rede
v

Cabo Metalico ” Fibra 1 v v
Cabo Coaxial ° ? ? ?

46% % banda
9% % 7% 5%

[ Fiora1 []Fibra2 M Coaxial + Metalico Outros

Fonte: ANATEL

Nota: 1. Fibra tipo 2 contempla acessos de ISPs com menos de 20 mil assinantes

Streaming

Games

Home-Office

Telemedicina

Metaverso

Demanda de

Educacao a Distancia

+20 milhoes de acessos embarcados em
tecnologias que serao mais duramente

testadas com o avanco da demanda de
banda

32



“S” DESKTOP

Além da possivel subpenetracao suportada pela diferenca de tecnologia, a
qualidade na prestacao de servico também tem gerado oportunidades

ISPs preservam a verticalizacdao de todas as camadas de servico J

Participacdo de mercado em nimero de acessos (%) no Brasil
g Atendimento Verticalizacdo das areas
de servigo permite
melhor alinhamento K el
~ de incentivos e metas; \g leicos. Big Telcos ainda
‘@J OPerac.oeS e gesté‘!o e 23 milhGes de concentram
:pgrfetgoa:nento de acessos 22 milhoes de
reinamentos e
~ acessos
X Ma nutenc'ao performance

Esse modelo de operacao maximiza a satisfacao do cliente 49%

Avaliacao no Reclame Aqui

‘ 35%
B_.QM ISPs2 (&
Nao . .
Recomendadas Reputacao: 8+
13%
2T16 2718 2720 2722

1- Dados ANATEL Big Telco === ISP

2- Média das 10 maiores ISPs



“S” DESKTOP

As regioes adjacentes a Desktop apresentam grande volume de
subpenetracao em tecnologia e qualidade de servi¢o?

Mercado Atual: Estado de SP J

Cidades com Cidades sem Mercado
presenca Desktop presenca Desktop Parana Minas Gerais Mato Grosso Rio de Janeiro Enderecavel Total
3,6 25,5
6,3 1,0 |
| I
Ndmero de 6.5 3,2 14,0
domicilios ~——f - |
|
(M M) L _____ JI m
= r===== 1
Penetracao | |
Tecnologias I I
Legado e ' 52% | 49% o 50% 47%
Fibra 2 : : 40%
(%) : :
Penetracao :_ _____ ':
de Big I I
Telcos 1 51% 1 37% 48%
(%) : : > 24% 27%

Fontes: IBGE e ANATEL
1- Excluindo capitais

34



Expectativa de incremento de receita através da elevacao do ARPU

Crescimento de vendas mesmo com reajuste de preco

Curva apo6s inicio do repasse e
lancamento do novo portfélio

Curva de vendas anterior ao
inicio do repasse de inflacao

l J,

# Vendas

Meses

“S” DESKTOP

Ticket

MO M1 M2 M3 M4 M5 M6 M7 M8 M9 MI10 MM

Portfélio Antigo @ Portfélio Recente Meses

35



“S” DESKTOP

Por que
iInvestir em

Desktop?

ROIC marginal crescente




“S” DESKTOP

2021 e 2022 foram anos cujo foco principal foi de criar avenidas para
garantir um expressivo crescimento e retornos no futuro

Pavimentacao do crescimento de
Longo Prazo

SRR

A

Investimentos de Longo

[ |
Ano 2020 2021 2022 YTD / Prazo
(~R$ 750 milhoes)

3.517
2.926

HPs (mil) \./

880 .
\./ Crescimento M&AS

Organico (~450 milhées)
(~300 milhoes)

Penetracao

43% \
de Portas ’ 36% ~50 6
35% . aquisicoes
cidades (~300 mil acessos)

TIR
Esperada3

Alavancagem? TIR
\/ Esperada?
\_/ 25%-35%

1- (Divida Liquida + Sellers) / EBITDA ajustado anualizado

>30%

2 — Média das 10 maiores cidades organicas em n° de portas

3 - Considera crescimento da rede existente em cada dea/ sem novos investimentos de expansdo de portas e com
pagamento das parcelas a prazo sendo pagos pela propria geracéo de caixa da empresa

37



¥ o . “®” DESKTOP
A Desktop ja executou capex suficiente para suportar um crescimento

significativo sem a necessidade de novos investimentos em rede

A maior parcela da rede Desktop ainda vai maturar!

Numero de acessos das (mil)
Recente (< 36 meses)

Rede . AC?S;"OS ) Considera 60-70%
Orgénica |14% Adicionais de penetracio de
| ~1,2 milhdes de 493
O portas
Aging 2
médio 52 1 4 *9
~___
Meses Meses
Penetracao 26
média
N 60-70% 20-25%
16 20 52

Meses
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A maturacao da base tem, consistentemente, contribuido para uma

melhoria da margem EBITDA da companhia

Margem EBITDA (%)

Modelo Padrao - Curva Tedrica da Margem EBITDA (%)?

500/‘:-“““

30%

< 0% 1%
0 9 12 18 24 Meses >>>

—

Penetracao da rede

1- Média de mais de 20 cidades langadas em 2021 e 2022.

R$ Milhdes

52%

2020

“y” DESKTOP

+ Maturacao de
Rede (tempo)

/

+ Diluigéo + Penetracdo de
de Custos L \rEde (ocupacio)

42%

2021

I EBITDA Ajustado

44%

6M22

Margem EBITDA (%)
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“S” DESKTOP

Por que
iInvestir em

Desktop?

Expansao de multiplos




“S” DESKTOP

A Desktop se destaca em termos de crescimento de receita e
rentabilidade vs peers;, potencial de expansao de multiplo EV/EBITDA

Maior crescimento de Receita... J ... gerando valuation atrativo

CAGR Receita (2019 - 2022 LTM) CAGR EBITDA (2019 - 2022 LTM) EV/EBITDA 2022E
_____ R Desktop
« v oeskror | 7 e— e 4,6x
S N -
9 brisanet 53% 40% 5,0x
a
2 unifique 65% 84% 3,3x
T SAZSONE 17% 44% 9,3x
o
% 8 GO 5% -15% 16,6x
)
c e 3% 66% 9,2x
. Mediana
vivo % 1% 1% 4,3x .
8 X
<5 ==TIM 5% 5% 4,4x
%3
2 D % 9% |na 12,2
= 7 | 7% 14% 3I4X
w o MEGACABLE
S .6
T Q 1% 11% 4,9x
= C
D g
D £ COMCAST 5% 14% 6,0x
Fonte: Capital IQ. 41

Notas: (1) 2019 até 2022 LTM, EoP Jun/22.



Closing Remarks
=

7
900

2

Crescimento acelerado
em base de assinantes
e participacao de
mercado

A0

Crescimento em
mercados
subpenetrados

Maquina de expansao
organica com melhor
algoritmo de selecao de
projetos com base nos
retornos

S

)4
> ET

Estratégia com melhor
proposta de valor para
os clientes

/

&

Equipe

engajada
,‘QDQDD gaj

Inameras possibilidades
de crescimento organico e
inorganico ja mapeadas
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