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GRUPO MATEUS EM NUMEROS

I 45 COLABORADORES

CRESCIMENTO 17,9 bi
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mateus | MULTICANAL

ATACAREJO DISTRIBUICAO INDUSTRIAS  DIGITAL
ELETRO

36 34 103 53 14 PaNFIcacie 700 MIL

cD’s CENTRAL DE USUARIOS
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PORCIONAMENTO




GRUPO I

SOMOS O MAIOR VAREJISTA DE ALIMENTOS DO BRASIL
COM CAPITAL CONTROLADOR 100% NACIONAL
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mateus | ATACAREJO

ConRx
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53 LoJas

MEDIA 5.000 M2 AREA DE VENDAS R$3.700 FATURAMENTO POR M2 MENSAL
14.000 SKUs
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ATENDIMENTO AO TRANSFORMADOR
E CONSUMIDOR FINAL

VENDA PELO MATEUS MAIS COM
DELIVERY NO ATACADO EFOOD
SERVICE

MAIOR VARIEDADE DE PRODUTOS
COM CERCA DE 14 MIL SKUs

SERVICOS QUE ATENDEM A 100%
DA NECESSIDADE DE CONSUMO

B % FATURAMENTO



mateus | VAREJO

o LOJAS COM ALTO NIVEL
DE SERVIGO
- PEIXARIA

- PADARIA
- LANCHONETE
- AGOUGUE

- BOTECOGELADO
6 LOJAS @@ SORTIMENTO DIFERENCIADO
¥ EMPORIO SPAZIO B %FATURAMENTO
MEDIA 2.200 M2 AREA DE VENDAS R$4.400 FATURAMENTO POR M2 MENSAL  4LoJAS
11.000 SKUs




Mmateus | VAREJO

cammo

{SUPERMERCADOS |

34 ouas

MEDIA 1.100 M2 AREA DE VENDAS R$ 4.400 FATURAMENTO POR M2 MENSAL
8.000 SKUs

PRESENTE NAS CIDADES A PARTIR
DE 20 MIL HABITANTES E BAIRROS
POPULARES

LOJA COM GRANDE POTENCIAL
DE CAPILARIDADE FiSICA E DIGITAL

MESMA OFERTA DE SERVICOS
DOS DEMAIS FORMATOS

B % FATURAMENTO




mateus ‘ VAREJO

A7 ALTA CAPILARIDADE i

e I e tro s PRESENTE EM 63 CIDADES

mateus | PONTODE ENTREGA DO
=1 E-COMMERCE

103 LOJAS == SORTIMENTO B %FATURAMENTO
COMPLEMENTAR

MEDIA 900 M2 AREA DE VENDAS ~ R$ 850 FATURAMENTO POR M2 MENSAL
1.500 SKUs
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mateus ‘ DISTRIBUICAO

& +2300RCAs

[Z] 14 CENTROS DE DISTRIBUIGAO

i& +34MILCLIENTES

% +1MIL CIDADES ATENDIDAS

B % FATURAMENTO
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mateus | INDUSTRIA

285
35  INDUSTRIA DE PANIFICAGAO

232
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B FATURAMENTOANUAL
(R$ MM)
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= 108

CAMINHOES
324 PROPRIOS 758 TERCEIROS

@ 1 CENTROS DE
DISTRIBUICAO

£-400

MIL POSICOES
PALLET

TODAS AS CIDADES DOS
ESTADOS DO NORDESTE

EPARAATENDIDASEM NOK

ATE 48H
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DIGITAL
E-COMMERCE

DIVERSAS OPORTUNIDADES

i.'f VENDA B2C E B2B

€ LISTADEMATERIAL ESCOLAR

BOTECO GELADO +DE 0 0 mil usudrios ativos
. BOTECO 7
EQEBI;EE VENDA DE BEBIDAS GELADAS DAS PRINCIPAIS

INDUSTRIAS COM ENTREGA EM ATE 30 MINUTOS

'|'DE 130 mil usuarios beneficiados
O_I ENTREGA DE MERCADO NAS LOJAS com cashback

DE ELETRO E VICE-VERSA

[£a\  ENTREGA DE PERECIVEIS

- CARNE

- PEIXE

- HORTIFRUTI
- PADARIA
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mateus | SEGUIMOS FIRME COM NOSSA EXPANSAO
EM REGIOES COM GRANDE POTENCIAL DE CRESCIMENTO

202

ABERTURA
EM 2023
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&Hu  extra

CONVERSAO DE 60 LOJAS

REDUCAO DO RITMO DE
EXPANSAO ORGANICA

Ndmero de
lojas abertas
em 2021

24

-58%

10

Previsado de

abertura
K para 2022

mateus ‘ CENARIO ATUAL DA CONCORRENCIA

/

\_

/ #ATACADAO \

INTEGRAGCAO M&A BIG

CONVERSAO DE 388 LOJAS

/ LIDER @ anw(gggig \

CENARIO MACRO DESAFIADOR

MENOR ESCALA E APETITE DE
EXPANSAO ORGANICA

o /
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mateus | JANELA DE OPORTUNIDADES

B ESTRATEGIA DE ROTAS
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MACEIO
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mate ‘ NOSSO TIME

TULIO QUEIROZ

VICE PRESIDENTE FINANCEIRO

ILSON MATEUS

PRESIDENTE DO CONSELHO

JESUINO MARTINS

PRESIDENTE

SANDRO OLIVEIRA

VICE PRESIDENTE OPERAGOES
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mateus | sOLIDO DESEMPENHO DA RECEITA BRUTA
COM ALTO POTENCIAL DE CRESCIMENTO DAS LOJAS AINDA EM MATURAGCAO

SRt

B % DAS VENDAS POR FAIXA ETARIA DALOJA

Menos de 1ano

m1ano

39%

m2a3anos

H Mais de 4 anos

2721 2122 1521 1S22 3T 2021 4T 2021 1T 2022 2T 2022

SSS +17% SSS +14%

H R$ MM



FATURAMENTO POR FORMATO
RECEITA BRUTA

oomx matous

+43% N
+33%
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mateus y maw[s +37%
537 1.925
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_/ 1.403
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H R$ MM



mateus | DESEMPENHO FINANCEIRO

B LUCROBRUTO m EBITDA AJUSTADO

+32% +30%
+36% 2.196 616

+ [V)
1.665 y 475
1.174 353
863 255
2721 2722 1521 1522 2721 2722 1521 1522
Margem 23,2% 22,6% 23,5% 22,5% Margem 6,8% 6,8% 6,7% 6,3%
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