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36ANOS
FUNDADO EM 1986

GRUPO MATEUS EM NÚMEROS

45+ COLABORADORES
MIL 400MIL

CLIENTES/DIA

CRESCIMENTO
CONSTANTE E
SUSTENTÁVEL

FATURAMENTO
POR ESTADO
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Receita
Bruta

23%
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Chegada em
São Luís

Nasce a Ind. Pães Primeira loja
no Pará.

Início do 
e-commerce 
(Canto do Chef)

Primeira loja em
Belém - PA

Inauguração do
Mix Mateus.

Abertura do
Camiño 

Primeira
loja no Piauí.

IPO do
Grupo Mateus

Primeira
loja no Ceará.
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MULTICANAL

VAREJO
SUPER SUPER ELETRO

ATACAREJO DISTRIBUIÇÃO INDÚSTRIAS DIGITAL

PANIFICAÇÃO

CENTRAL DE 
FATIAMENTO E

PORCIONAMENTO

36
LOJAS

34
LOJAS

103
LOJAS

53
LOJAS

14
CD’S

700 MIL
USUÁRIOS
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SOMOS O MAIOR VAREJISTA DE ALIMENTOS DO BRASIL

81,2 

45,6 

29,0 

17,9 
11,1 10,6 9,7 9,1 6,7 6,3 

COM CAPITAL CONTROLADOR 100% NACIONAL 

Fonte: Ranking ABRAS 2022RECEITA BRUTA (R$ MM)
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ATACAREJO

53 LOJAS

ATENDIMENTO AO TRANSFORMADOR
E CONSUMIDOR FINAL

VENDA PELO MATEUS MAIS COM
DELIVERY NO ATACADO E FOOD
SERVICE

MAIOR VARIEDADE DE PRODUTOS
COM CERCA DE 14 MIL SKUs

% FATURAMENTO

48%

SERVIÇOS QUE ATENDEM A 100%
DA NECESSIDADE DE CONSUMOMÉDIA 5.000 M² ÁREA DE VENDAS R$ 3.700 FATURAMENTO POR M² MENSAL 

14.000 SKUs
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VAREJO

LOJAS COM ALTO NÍVEL
DE SERVIÇO

SORTIMENTO DIFERENCIADO

- PEIXARIA
- PADARIA
- LANCHONETE
- AÇOUGUE
- BOTECO GELADO

EMPÓRIO SPAZIO
% FATURAMENTO

21%

36 LOJAS
MÉDIA 2.200 M² ÁREA DE VENDAS R$ 4.400 FATURAMENTO POR M² MENSAL 

- 4 LOJAS
11.000 SKUs
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VAREJO

PRESENTE NAS CIDADES A PARTIR
DE 20 MIL HABITANTES E BAIRROS 
POPULARES

LOJA COM GRANDE POTENCIAL
DE CAPILARIDADE FÍSICA E DIGITAL

MESMA OFERTA DE SERVIÇOS
DOS DEMAIS FORMATOS

% FATURAMENTO

8%

MÉDIA 1.100 M² ÁREA DE VENDAS R$ 4.400 FATURAMENTO POR M² MENSAL 

8.000 SKUs

34 LOJAS
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VAREJO

ALTA CAPILARIDADE

PRESENTE EM 63 CIDADES

PONTO DE ENTREGA DO
E-COMMERCE

% FATURAMENTO

6%

MÉDIA 900 M² ÁREA DE VENDAS R$ 850 FATURAMENTO POR M² MENSAL 

1.500 SKUs

103 LOJAS SORTIMENTO 
COMPLEMENTAR
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DISTRIBUIÇÃO

+ 2.300 RCAs

14 CENTROS DE DISTRIBUIÇÃO

+ 34 MIL CLIENTES

+ 1 MIL CIDADES ATENDIDAS

% FATURAMENTO

17%

184 ROTAS LOGÍSTICAS

Distribuição exclusiva

Distribuição exclusiva
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INDÚSTRIA

INDÚSTRIA DE PANIFICAÇÃO

CENTRAL DE FATIAMENTO E
PORCIONAMENTO

PRODUÇÃO DE PIZZA

5 PLANTAS INDUSTRIAIS

FATURAMENTO ANUAL
(R$ MM)

176 

232 

285 

2019 2020 2021
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LOGÍSTICA

1082 CAMINHÕES

14 CENTROS DE
DISTRIBUIÇÃO

400 MIL POSIÇÕES
PALLET

TODAS AS CIDADES DOS 
ESTADOS DO NORDESTE

E PARÁ ATENDIDAS EM
ATÉ 48H

˜

324 PRÓPRIOS 758 TERCEIROS
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DIGITAL
E-COMMERCE

DIVERSAS OPORTUNIDADES

VENDA B2C E B2B

LISTA DE MATERIAL ESCOLAR

BOTECO GELADO

VENDA DE BEBIDAS GELADAS DAS PRINCIPAIS
INDÚSTRIAS COM ENTREGA EM ATÉ 30 MINUTOS

ENTREGA DE MERCADO NAS LOJAS
DE ELETRO E VICE-VERSA

ENTREGA DE PERECÍVEIS

- CARNE
- PEIXE
- HORTIFRÚTI
- PADARIA

13

700
130

+DE

+DE

mil usuários ativos

mil usuários beneficiados
com cashback
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EXPANSÃO
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SEGUIMOS FIRME COM NOSSA EXPANSÃO
EM REGIÕES COM GRANDE POTENCIAL DE CRESCIMENTO
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127
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13
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5
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1
LOJA

2
LOJA

SE

AL
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ABERTURA
EM 2023

1
LOJA

2
LOJAS

1
LOJA

226
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CENÁRIO ATUAL DA CONCORRÊNCIA

CONVERSÃO DE 60 LOJAS

REDUÇÃO DO RITMO DE 
EXPANSÃO ORGÂNICA

INTEGRAÇÃO M&A BIG

CONVERSÃO DE 388 LOJAS

CENÁRIO MACRO DESAFIADOR

MENOR ESCALA E APETITE DE 
EXPANSÃO ORGÂNICA

Número de 
lojas abertas
em 2021

Previsão de 
abertura
para 2022

24

10

-58%
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JANELA DE OPORTUNIDADES

RCAs ATACAREJO VAREJO CAMIÑO / ELETRO

STEP 1 STEP 2 STEP 3 STEP 4

AVANÇO GEOGRÁFICO

ESTRATÉGIA DE ROTAS

PARÁ MARANHÃO PAUÍ CEARÁ PERNAMBUCO BAHIA SERGIPE PARAÍBA ALAGOAS RIO GRANDE 
DO NORTE

STEP 4 STEP 4 STEP 3 STEP 2 STEP 2 STEP 2 STEP 2 STEP 2 STEP 1STEP 3
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NOVOS CONSUMIDORES CONHECENDO NOSSOS SERVIÇOS

SERGIPE
ARACAJU

ALAGOAS
MACEIÓ

PARAÍBA
SOUSA
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NOSSO TIME

ILSON MATEUS
PRESIDENTE DO CONSELHO

JESUINO MARTINS
PRESIDENTE

SANDRO OLIVEIRA
VICE PRESIDENTE OPERAÇÕES

TULIO QUEIROZ
VICE PRESIDENTE FINANCEIRO

NOSSO TIME
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RESULTADOS
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SÓLIDO DESEMPENHO DA RECEITA BRUTA
COM ALTO POTENCIAL DE CRESCIMENTO DAS LOJAS AINDA EM MATURAÇÃO

39%

SSS +17%

4.202 

5.855 

8.001 

11.026 

2T21 2T22 1S21 1S22

38%

SSS +14%

% DAS VENDAS POR FAIXA ETÁRIA DA LOJA

R$ MM
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FATURAMENTO POR FORMATO

2.003 

2.956 

3.831 

5.470 

2T21 2T22 1S21 1S22

1.215 
1.622 

2.330 

3.095 

2T21 2T22 1S21 1S22

243 
281 

438 

537 

2T21 2T22 1S21 1S22

741 
997 

1.403 

1.925 

2T21 2T22 1S21 1S22

+48%

SSS +15%

+43%

+33%

+33%

+16%

+22%

+35%

+37%

SSS +12%SSS +15% SSS +12%

SSS +2% SSS +6%

RECEITA BRUTA

R$ MM



LUCRO LÍQUIDO

LUCRO BRUTO EBITDA AJUSTADO

DESEMPENHO FINANCEIRO

23

23,2% 22,6%Margem 23,5% 22,5%

+ 36%

CICLO DE CAIXA

863 

1.174 

1.665 

2.196 

2T21 2T22 1S21 1S22

6,8% 6,8%Margem 6,7% 6,3%

255 

353

475 

616

2T21 2T22 1S21 1S22

191 

264 

347 

463 

2T21 2T22 1S21 1S22

5,1% 5,1%Margem 4,9% 4,7%

+ 32%

+ 39%

+ 30%

+ 39%

+ 33%

2T 21 3T 21 4T 21 1T 22 2T 22

R$ MM
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