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LUPATECH ANUNCIA NOVOS CONTRATOS
COM A PETROBRAS NO VALOR DE R$1,45 BILHÃO

Caxias do Sul, 07 de Junho de 2010 – A Lupatech S.A. (BM&FBovespa: LUPA3) (OTCQX:
LUPAY) (“Lupatech” ou “Companhia”), líder no Mercosul na fabricação de válvulas industriais,
fabricante de equipamentos para o setor de petróleo e gás e líder na América Latina na
instalação de revestimentos anticorrosão em tubulações, anuncia que assinou dois novos
contratos (“Contratos”) com a Petróleo Brasileiro S.A. (“Petrobras”), no valor aproximado de
US$779 milhões (R$ 1,45 bilhão, pela taxa de conversão de R$1,8654 por dólar americano),
para prestação de serviços especializados offshore relacionados a intervenção e
recuperação de poços e afretamento de plataformas semi-submersíveis.

Para a execução dos Contratos estão previstos o afretamento de duas plataformas semi-
submersíveis para operação de “light workover” (intervenção em poços) em lâmina
d’água de 1.100 metros e 2.500 metros, incluindo os serviços de operações com riser de
completação, instalação e desinstalação de árvores de natal molhadas , instalação de
equipamentos submarinos com auxílio de ROV (Remote Operated Vehicle – Veículos
Operados Remotamente), dissociação de hidratos e viabilização de operações de coiled
tubing, slickline e wireline em poços de petróleo e gás, além de poços de injeção de água.

Os Contratos, em linha com outros serviços já prestados pela Lupatech, abrem novas
oportunidades de negócios no segmento de prestação de serviços técnicos especializados
para o setor de petróleo e gás, bem como a participação no seleto mercado de operações com
plataformas de serviços especializados, agregando tecnologia precursora e com significativo
valor agregado. A Companhia utilizará soluções tecnológicas próprias de ponta, destacando a
aplicação de revestimentos em fibra de vidro de tubulações do tipo “liners”.

Os Contratos foram originados em licitações vencidas pela subsidiária integral da Companhia,
a Lupatech Equipamentos e Serviços para Petróleo Ltda. (antiga Gasoil Serviços Ltda.) em 02
de dezembro de 2009 e estão divididos em lote A e lote B.

A Lupatech executará os serviços em áreas de concessão da Petrobras em águas territoriais
brasileiras (offshore), com prazo de 5 (cinco) anos a contar do início das operações, sendo
permitida a renovação dos Contratos por mais 5 (cinco) anos.

Sobre o lote A: o lote A compreende o fornecimento dos serviços acima mencionados em
lâmina d’água de até 1.100 metros. O prazo máximo de início das operações, após a
assinatura do contrato, é de 700 dias, com valor de receita total aproximada em US$376
milhões, pelo prazo de 5 anos.

Sobre o lote B: o lote B compreende o fornecimento dos serviços acima mencionados em
lâmina d’água de até 2.500 metros. O prazo máximo de início das operações, após a



assinatura do contrato, é de 800 dias, com valor de receita total aproximada em US$403
milhões, pelo prazo de 5 anos.

Para a execução dos serviços do lote A e do lote B a Lupatech investirá cerca de US$100
milhões na aquisição de equipamentos especializados em movimentação de “riser” de
completação, bem como em “Drill Pipe Riser”. Os investimentos serão financiados
principalmente por linhas de crédito que a Companhia está negociando com agências de
fomento e por bancos de desenvolvimento.

Nestor Perini, Diretor Presidente da Lupatech, destaca que os investimentos dos últ imos anos
capacitaram a Lupatech a competir no mercado de maior grau de especialização. “Foi
pensando no enorme potencial do mercado brasileiro que nos últimos anos fizemos
investimentos de quase R$1 bilhão na diversificação da base de serviços e produtos ofertados
ao mercado de petróleo e gás. As demandas que surgirão com a produção no Pré Sal e
simultaneamente em campos de águas rasas criam oportunidades adicionais a essas e vamos
persegui-las como forma de acelerar o processo de criação de valor para a Lupatech”.

A Lupatech, através de seu Departamento de Relações com Investidores, está à disposição
para eventuais esclarecimentos através dos contatos abaixo.

CONTATOS – RELAÇÕES COM INVESTIDORES

Thiago Alonso de Oliveira - CFO & IRO
Cynthia Burin - Gerente de RI

Telefone: + 55 (11) 2134-7000 ou + 55 (11) 2134-7088

Email: ri@lupatech.com.br

SOBRE A LUPATECH - A Lupatech S.A. possui três segmentos de negócios: Energy Products,
Flow Control e Metalurgia.No Segmento Energy Products oferece produtos de alto valor
agregado e serviços para a indústria de petróleo e gás, como cabos para ancoragem de
plataformas em águas profundas, válvulas, equipamentos para exploração de poços,
revestimentos de tubos, compressores para GNV, sensores e serviços, através das marcas
“Lupatech MNA”, “Lupatech CSL”, “Lupatech Tecval”, “Lupatech Oil Tools”, “Lupatech
Esferomatic”, “Lupatech Oil & Gas Services”, “ Lupatech Oilfield Services”, “Lupatech Tubular
Services”, “Lupatech Monitoring Systems”, “Aspro”, “Sinergás” e “Norpatagonica”. No
Segmento Flow Control possui posição de liderança no Mercosul na produção e
comercialização de válvulas industriais, principalmente para as indústrias química,
farmacêutica, papel e celulose e construção civil, através das marcas “Lupatech Valmicro”,
“Lupatech Mipel”, “ValBol” e “Jefferson”. No Segmento de Metalurgia ocupa posição de
destaque no mercado internacional e especializa-se no desenvolvimento e na produção de
peças, partes complexas e subconjuntos direcionados principalmente para a indústria
automotiva mundial através dos processos de fundição de precisão e de injeção de aço, onde é
a pioneira na América Latina. Opera, ainda, na fundição de peças em ligas metálicas com alta
resistência a corrosão, voltadas para os setores de válvulas industriais e bombas,
principalmente para aplicações nos processos para a indústria de petróleo e gás, através das
marcas “Microinox”, “Steelinject” e “Itasa”.

Nós fazemos declarações sobre eventos futuros que estão sujeitas a riscos e incertezas. Tais declarações têm como base estima tivas e suposições de nossa
Administração e informações a que a Companhia atualmente tem acesso. Declarações sobre eventos futuros incluem informações so bre nossas intenções,
estimativas ou expectativas atuais, assim como aquelas dos membros do Conselho de Admin istração e Diretores da Companhia. As ressalvas com relação a
declarações e informações acerca do futuro também incluem informações sobre resultados operacionais possíveis ou presumidos, bem como declarações que
são precedidas, seguidas ou que incluem as palavras "acredita", "poderá", "irá", "continua", "espera", "prevê", "pretende", "planeja", "estima" ou expressões
semelhantes. As declarações e informações sobre o futuro não são garantias de desempenho. Elas envolvem riscos, incertezas e suposições porque se
referem a eventos futuros, dependendo, portanto, de circunstâncias que poderão ocorrer ou não. Os resultados futuros e a cria ção de valor para os Acionistas
poderão diferir de maneira significativa daqueles expressos ou estimados pelas declarações com relação ao futuro. Muitos dos fatores que irão determinar
estes resultados e valores estão além da capacidade de controle ou previsão da Lupatech.



MATERIAL FACT

(for immediate release)

LUPATECH ANUNCES NEW CONTRACTS
WITH PETROBRAS OF R$1.45 BILLION

Caxias do Sul, June 7
th

2010 - Lupatech S.A. (BM&FBovespa: LUPA3) (OTCQX: LUPAY)
(“Lupatech” or “Company”), leading manufacturer of industrial valves in Mercosur, producer of
equipment for the oil and gas sector and leader in Latin America in anti -corrosion systems for
pipelines, announces it has signed two new contracts (“Contracts”) with Petroleo Brasileiro SA
(Petrobras), with the approximated value of US$779 million (R$1.45 billion, as per the
exchange rate of R$1.8654 per US dollar), to provide specialized offshore services related
with well workover (intervention and recovery) and chartering of semi-submersible
platforms.

For the Contracts execution it is planned the chartering of two semi-submersible platforms for
the light workover operation in water depth of 1,100 meters to 2,500 meters, including
services of risers completion, installation and de-installation of wet christmas trees,
installation of subsea equipments using ROV’s (Remote Operated Vehicles), dissociation of
hydrates and operations of coiled tubing, slick line and wireline in oil and gas wells, and
also water injection wells.

The Contracts, in line with other services already provided by Lupatech, open new business
opportunities for the Company to provide specialized technical services for the oil & gas sector,
as well as its participation in the selective market of operations with service platforms of
specialty services, adding pioneer technology with significant value added. The Contracts will
use state-of-the-art technology solutions provided by Lupatech, emphasizing the application of
fiberglass coating in pipes (liners).

The Contracts were originated in biddings won by a wholly owned subsidiary of the Company,
Lupatech Equipamentos e Serviços para Petróleo Ltda. (formerly Gasoil Servicos Ltda.) on
December 2

nd
, 2009 and are divided into lot A and lot B.

Lupatech will perform the services in concession areas of Petrobras in Brazilian waters
(offshore), with a tenor of five (5) years from the beginning of operations, being possible to
renew the Contracts for five (5) more years.

About lot A: the lot A comprehends the services mentioned above in water depth up to 1,100
meters. The maximum period to startup operations, after the signing of the contract, is 700
days, with estimated total revenue of US$376 million for a period of five years.

About lot B: the lot B comprehends the services mentioned above in water depth up to 2,500
meters. The maximum period to startup operations, after the signing of the contract, is 800
days, with estimated total revenue of US$403 million for a period of five years.

To perform the services of lot A and lot B Lupatech will invest about US$100 million in the
acquisition of specialized equipments for handling completion risers, as well as in Drill Pipe
Risers. The investments will be financed mainly by credit lines that the Company is negotiating
with multilateral agencies and development banks.



Nestor Perini, Lupatech’ CEO, emphasized that investments made in recent years enabled
Lupatech to compete in the market with highest degree of specialization. "It was thinking on the
huge market potential Brazil represents that in recent years we have made investments of
nearly R$1 billion in the diversification of products and services offered to the oil and gas
market. The demands that will arise with the production in the Pre-Salt fields and
simultaneously in shallow water creates additional opportunities and we will pursue them as a
way to accelerate the process of creating value for Lupatech”.

Lupatech, through its Investor Relations Department, is available for any clarification through
the contacts below.

INVESTOR RELATIONS - CONTACTS
Thiago Alonso de Oliveira - CFO & IRO
Cynthia Burin - IR Manager

Telephone: +55 (11) 2134-7000 or +55 (11) 2134-7088

E-mail: ir@lupatech.com.br

ABOUT LUPATECH - Lupatech S.A. has three business segments: Energy Products, Flow Control
and Metallurgy. The Energy Products Segment offers high value-added products and services
for the Oil & Gas sector, including deepwater platform anchoring ropes, valves, oil wells
completion tools, tube coating, natural gas compressors, sensors and services through the
“Lupatech MNA”, “Lupatech CSL”, “Lupatech Tecval”, “Lupatech Oil Tools”, “Lupatech
Esferomatic”, “Lupatech Oil & Gas Services”, “Lupatech Tubular Services”, “Lupatech
Monitoring Systems”, “Aspro”, “Sinergás” and “Norpatagonica” brands. The Flow Control
Segment heads the national rankings in the production and sale of industrial valves, primarily
for the chemical, petrochemical, pharmaceutical, pulp and paper and construction industries,
under the “Lupatech Valmicro”, “Lupatech Mipel”, “ValBol” and “Jefferson” brand names. The
Metallurgy Segment is among the international leaders in the development and production of
parts, complex parts and sub-assemblies, mainly for the global auto industry. It employs the
precision casting and steel injection processes, techniques that it pioneered in Latin America. It
also produces high-corrosion-resistant cast-alloy housings for industrial valves and pumps,
chiefly for applications in the oil and gas industry under the “Microinox”, “Steelinject” and “Itasa”
brands.

This release contains forward-looking statements subject to risks and uncertainties. Such forward-looking statements are based on the management’s beliefs
and assumptions and information currently available to the Company. Forward-looking statements include information on our intentions, beliefs or current
expectations, as well as on those of the Company’s Board of Directors and Officers. The reservations as to forward -looking statements and information also
include information on possible or presumed operating results, as well as any sta tements preceded, followed or including words such as “believes”, “may”, “will”,
“expects”, “intends”, “plans”, “estimates” or similar expressions. Forward-looking statements are not performance guarantees; they involve risks, uncertainties
and assumptions because they refer to future events and, therefore, depend on circumstances which may or may not occur. Future results may di ffer materially
from those expressed or suggested by forward-looking statements. Many of the factors which will determine these results and figures are beyond Lupatech’
control or prediction capacity.


