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Lupatech Oilfield Services

Lupatech Oilfield Services

Primeiro Player Regional com estrutura e diversificação 
de portfolio 

União da experiência de Executivos de empresas de 
classe mundial com a Lupatech

Alinhamento do projeto com as necessidades do setor 
em utilizar conteúdo local



Oportunidade de tornar-se o 
player regional com oferta de 
serviços e soluções integradas

Vantagens competitivas em ser 
“empresa local”

Eficiência de custos permitirá 
oferecer soluções de alto valor 

agregado em condições 
competitivas

Crescentes oportunidades de 
mercado

Lupatech Oilfield Services



Expertise Profissional

João Carlos De Luca

•36 anos de experiência.

Petrobras, Repsol e IBP.

Cesar Paolini

•31 anos de experiência.

Schlumberger e Consultec.

Carlos Portela

•30 anos de experiência. 

British Petroleum, Atlantic LNG.

Qualificações dos Executivos:
Ampla experiência na indústria de petróleo e Oilfield Services
Experiências complementares – visão do cliente e do prestador de serviço
Alto grau de experiência internacional
Conhecimento do setor na América Latina
Relacionamento com potenciais clientes (networking)



Portfolio de Serviços

Wire line

Well logging

Perforating

Slick line

Completação

Elevação artificial

Well testing

Surface well test

Workover

Coiled tubing

Pulling

Swabbing

Re-entries

Integrated Project Management

EPF (Early Production Facilities)



Estratégia de Execução da Lupatech Oilfield Services

Definição do 
Grupo Executivo

Aquisições de 
empresas de 

serviços

Expansão 
geográfica 
orgânica

Ampliar a oferta 
de serviços 

geograficamente

Ofertar soluções 
integradas

Expansão para 
Offshore



Mercados e Target Clients

Brasil

• Petrobras

• OGX

• IOCs (International Oil Companies)

Colômbia 
• Ecopetrol

• Petrobras

• Total-Elf

• British Petroleum

México
• Pemex

• Exxon Mobil

• Repsol-YPF

• Shell

• Occidental



Sinergias com Lupatech

Crescente demanda por soluções que integram 
serviços e equipamentos diferenciados

Lupatech - Ampla linha de equipamentos e já é 
um player em serviços não relacionados a 

intervenção em poços

Ferramentas 
de 

Completação 
para Poços

Monitoring 
Systems  para 

Poços de 
Petróleo e Gás

Tubular 
Services 

Oil Services

Acesso a 
novos 

mercados



33,4%

27,0%

20,0%

50,0%

65,7%

TOTAL

Demais países 

México 

Brasil 

Colômbia 

 Mercados Identificados estão entre os de maior taxa de crescimento e contam
com ambiente favorável para investimentos

Potencial de Crescimento para os Mercado Identificados

 Tamanho do mercado de oilfield services atual estimado em US$4,3 bilhões e
projetado para 2015 em US$5,7 bilhões

Fonte: estimativas da Companhia, não inclui mercado offshore e pré-sal



Capex Ecopetrol - Colômbia

 O CAPEX projetado pela Ecopetrol para os anos de 2008 a 2015 é de USD60 bilhões:

Exploração e 
Produção
US$ 38 bi

Downstream
US$20 bi

Consolidação
Organizacional

US$2 bi



Perspectivas para a indústria de Oilfield Services

Crescimento Curto 

Prazo

Crescimento Longo 

Prazo

Perfuração 
Marítima

Plataformas 
Flutuantes

Sísmica

Navio de 
Abastecimento

Construção

Terreste / Marítima

Serviços em Poços

Positivo Neutro CautelosoFonte: JP Morgan  Cazenove Global Oil & Gas

Equipamentos 
Submarinos

Presença

Lupatech
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