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Disc laimer

Esta apresentacdo contém 1nformacOes sobre o0s
negécios da Wiz e do BRB, seus projetos, suas
estratégias e seus parceiros comercilais. As
declaracdes <citadas na apresentacdao refletem o
entendimento dos administradores a respeito das
empresas, que podem envolver riscos e
imprevisibilidades 1nerentes ao mercado. A Wiz e o
BRB nao se responsabilizam pela atualizacao de
qualquer estimativa contida nesta apresentacao.
Adicionalmente, a Wiz nao se responsabiliza pelas
informacoes referentes e fornecidas pelo BRB e o BRB
nao se responsabiliza pelas informacOes referentes e
fornecidas pela Wiz.
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Sumario Executivo do Projeto WIS &1BR8

CONTEXTO DO PROJETO ESTRUTURA DA OPERACAO

Em 29 de abril de 2021, o BRB - Banco de Brasilia, divulgou ao mercado que, apds o processo competitivo
realizado, selecionou a Wiz para ser a parceira estratégica do banco no negdcio de corretagem de seguros; Estrutura Societaria

A parceria serd operacionalizada através de uma NewCo, companhia que sera criada para concentrar as
atividades de distribuicdo de produtos de seguridade nos canais do BRB. O capital da NewCo sera EBRB
formado em 50,1% pela Wiz e 49,9% pelo BRB;

BANCO DE BRASILIA

ou uma de
suas afiliadas

A NewCo receberd do BRB uma outorga de exclusividade de 20 anos para a distribuicdo de seguros, 49,9% ON 50,1% ON
previdéncia privada, consorcios, produtos de capitalizacao e outros produtos de seguridade nos canais do BRB;

Em contrapartida por essa outorga de exclusividade, a Wiz ira pagar ao BRB um valor estimado em R$585
milhdes, sendo R$300 milhdes pagos a vista, R$171 milhdes em 3 parcelas fixas em 2023, 2025 e 2026, e
estimados R$114 milhdes em 3 parcelas varidveis a serem pagas nos anos de 2023, 2025 e 2026 considerando a
apuracgao do lucro liquido da Newco nos anos imediatamente anteriores (2022, 2024 e 2025 respectivamente).

A Wiz e o BRB acreditam que a parceria é estratégica, considerando a solidez, reputacao e trajetoria de
crescimento do BRB, e as grandes oportunidades a serem exploradas em conjunto com o banco no
negocio de bancassurance, core-business da Wiz pelo historico de alta performance e geracdao de
resultados.

DESTAQUES FINANCEIROS E OPERACIONAIS DOS PARCEIROS Principais Termos Adicionais
(em 2020)

EBRB gE&’ngg Outorga de exclusividade de 20 anos
: . s \ a . \ . . para a NewCo venda de produtos de
BANCODEBRASILIA Carteira de Crédito: EBR Prémios Negociados: Prémios Emitidos: seguridades nos canais do BRB
R$16 bilhoes R$632 milhoes R$35 bilhoes incluinde seguros, consoéreio,

- . L. ) previdéncia e produtos de
Lucro Liquido Recorrente: Lucro Liquido: Credito Negociado: capitalizacso.

R$456 milhodes R$85 milhdes R$6 bilhdes

Contratagdo de Crédito Anual: Clientes Ativos: Lucro Liquido:
\ R$10 bilhoes ) 184 mil ) R$200 milhGes
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Somos a Wiz
A maior gestora de canais de distribuicao de seguros e produtos
financeiros do pais

\NI;

47 anos

DE MERCADO

o_

Seguros

Crédito

o_

Servigos

O _ NOSSOS

NUMEROS

Sede em Brasilia

Maior corretora independente e

Atuamos por meio de

nossas Unidades de
Negdcios, ofertando
solucdes presenciais,
remotas e digitais para
venda e pds-venda de
seguros e produtos
financeiros.

WIZS

B3 LISTED NM + R$3 5 bi
LISTADOS NA B3 WI :
DESDE 2015 c"xﬂg T conseg; @95\}998905 wm"*"f; wmo Prémio emitido3 em 2020
Market Cap.: R$ 2,1 Bi — ALK inter B\/f“|$ 'bbrﬁg
BARIGUI arceiros - eneficios -
+R$D,Dbi
Crédito Comercializado em
2020

Nossas Marcas e Parceiros

Notas: 1 Data referéncia: 16/06/2021; 2 Data referéncia: 31/03/2021; 3 Estdo inclusos os titulos de capitalizacdo e aportes de previdéncia.

nacional do pais

1,6mil

Colaboradores?

11

unidades de negdcios2
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Evolucao das
Nossas Ot

W1 Ser a maior e melhor gestora de canais de distribuicdo de Futuro
produtos financeiros e seguros do pais Grupo Wiz

. Diversificagao
WI V:l”! inter WI e crescimento

Parceiros <% L
Seguros conseg inorganico e I

Consolidagao do modelo de Expa nsao do
negocio e transformacdo 7 -
CORPORATEs BeneflCIOS& tecnolégica negocio .
@ ©
Inicio das 3 o 80 4

Comercializagao
REDE CAIXA no balcéio CAIXA EN@lslcIg=TelelS

1973 W 2012 2017 2021
= _ _




Diversificacao #los

Nossos _
o a0 . :

Résultados

Crescimento sustentado pela consolidacao
dos negocios e expansao das operacoes

— Receita Bruta Consolidada Pro Format
R$ MM

CAGR A%
23% |
1.033 270
221
785
o35 297 392 451 593 656 21
- @ B B B B B
169 214

2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 20202 1Q20 1Q21

B Rede Caixa ®OQutras UNs ®BMG Corretora ®Inter Seguros

— Share na Receita Bruta Pro Forma2 1T21

Iy 4 w w v !

59% 13% 9% 7% 6% 5% 1%

REDE e WNIZ  WI W inter ouTrAss3
hbmg sz 0 S

CAIXA Parceiros < CORPORATE seguros

.

Notas: 1 Visdo pré da Receita Bruta da Companhia, incluindo receita da Inter Seguros a partir de julho/2019; 2 Visdo pré forma da Receita Bruta da Companhia,
incluindo receita da Inter Seguros e BMG Corretora a partir de janeiro de 2020; 3 Outras UNs: Wiz B2U, Wiz Conseg e Wiz Beneficios.



Modelo de negocios da Wiz engloba toda a cadeia do mercado segurador WI;

O Aceleradores O potencializadores

Geram ganhos de escala e
forca com suppliers

Rentabilizam os balcdes do core, além
de atuar em mar aberto

Business

Focam na operacionalizagao de
seguros e crédito em

WI

CORPORATE

WI

iros &

Parceiros 3 IS : WI
: : Beneficios g
1 X 1

Bancassurance
W

conseg

© Enablers

Geram vantagem competitiva e ganho de eficiéncia WI
com solucdes para toda a cadeia

1‘ Unidades Corporativas - Sustentam o modelo de forma matricial

Que convergem para uma proposta de valor unica e solida



Wiz foi parte atuante na construcao de operacao de seguridade que

mais cresceu nos ultimos anos

WI

Rede

3 WIZ

— Modelo de atuacao comercial

Venda

= Venda de produtos que nao tem
forte relagao transacional;

na carteira de clientes do Banco

dos produtos bancasseguros;
= Ponto focal orientagdo seguros.

Comunicacao

Inteligéncia

de alocacao Recrutamento Treinamento
Alocacao por Reducao de Treinamentos
potencial de custos com on-line, para
negocio recrutamento maior alcance
digital e agilidade
A Otimizacao )
B do recurso Conhecimento da
BB pessoas com empresa e produtos
B :porte de .
. Desenvolvimento
B tecnologia de liderangas

MAILINGS
WI;

= AcOes para aumento da penetragao

Mobilizacao
: = Apoio, conformidade e promocao

= Relacionamento estruturado com Gerente Geral;
= Interface com Gerentes de Relacionamento

Gestao
Comercial

Combinacdo de
pessoas,
processos e
tech

Planejamento de
atividades

Gestdo da
performance

— Resultados Conquistados

r

|\

Prémio Emitido
R$ Bi

N

r

Receita Bruta
R$ MM

r

6,0 6,9
2018 2019 2020 2018 2019 2020
\ ' \
NUmero de Clientes EBITDA
MM R$ MM

4,2
4,1

2018 2019

2020

2018

2019

2020




Além disso, somos pioneiros na distribuicao digital de seguros com nossa

operacao no Banco Inter

inter | | W

Seguros

5

— Ecossistema digital requer oferta customizada -

Entendimento do cliente como base para a venda de seguros

/—‘ Entender o perfil do

Definigao do

produto ideal
para cada ‘
cliente

@

Foco do time é entender os

Oferta appsurance

Jornada do cliente até a aquisicdo
L do seguro é trabalhada por um
time multifuncional

cliente médio
Estudos de propensao

Estabelecer
correlagdes entre perfil
do cliente e seguros

Plataforma de

inter
Seguros

diversos tipos de cliente e a partir
disso fazer match entre cliente e o
—— produto ideal, que atenda suas
necessidades e o proteja — a isso
chamamos de appsurance

Produtos Implantados:

Crédito
Protegido

Super
Habitacional

Auto danos
a terceiros

Oferta direcionada de seguro a
partir da definicdo de personas

PR

Perfil do
cliente

v Seguro Ty

12 oferta 22 oferta
[ Perfil A |[ Produto A1 | | Produto A2 |

| Perfil B || Produto B1 | | Produto B2

+ Andlise de perfil

protegao + Bundle de produtos

+ Jornadas

Oferta

/—\
HUB de @
Seguros
+ Portfolio + Educacional
Produtos
Familia Residéncia Digitais na
Tranquila Tranquila  plataforma

— Resultados Conquistados

Prémio Liquido
R$ MM

|\

N

Receita Bruta
R$ MM

r

32,0l ' |347 17 19,6
24,2807 4 ’
' 11,3
6,7 7,1
1T20 2720 3720 47120 1721 1T20 2720 3720 4720 1721
Numero de Clientes Lucro Liquido
Mil R$ MM
367 13,1139
255
180 /7,8
120 4,0 44
1T20 2720 3720 4720 1721 1T20 2720 3720 47120 1721




Indo além do ambiente bancario tradicional, nos especializamos na venda hbmg e WI;
partir de correspondentes, como nas Lojas Help do BMG

— Nosso modelo de atuacao na BMG Corretora — — Resultados Conquistados
esta pautado em 7 pilares: p - .
Receita Bruta EBITDA
R$ MM R$ MM

Apoio Comercial

Apoio Remoto
119,8 12,9
Pds-Venda

Modelo de Gestdo Wiz (MGW) 1T20 2T20 3T20 4T20 2020 1T20 2T20 3T20 4T20 2020

. J . J

( )

Wiz En men -
gagement Em pouco mais de 5 meses de atuaco:

Squads e Desenvolvimento
» Recorde historico de receita alcangado em fev/21

Y[l Parcerias e Aumento do Portfélio de Produtos - Aumento de 10 p.p. na penetracdo do Prestamista

Stand Alone
Entrada da Wiz na operagdo possibilita novos clientes (inicio operagdo PJ), = Aumento de 5 p.p. na penetracao do Prestamista
novos servicos (esteira de crédito via BPO), novos produtos (Wimo) e Novos Consighado
Parceiros (rede credenciada para comercializagdao de seguros Corporativos)




Buscamos atender toda a cadeia do mercado segurador. E para explorar

Wl; §
CORPORATE WI;
todas as sinergias temos nossas operacoes PJ WIZ

Beneficios ;

— Dividimos nossa atuacao PJ em duas frentes com o intuito de garantir a especializacao adequada

Nossa atuacdao em Seguros Corporativos Nossa atuacdo em Beneficios Corporativos

’ Célula Técnica, Consultoria em Riscos Maior Programa de Beneficios e Seguros do Pais :
e inteligéncia Wiz Corportate conta com uma >
comercial

equipe de 78 especialistas

Integrado

com a Folha

Solugdo completa
para a Empresas
(Wiz Saude +
Conglomerado)

Beneficios disponiveis para
consumo do funciondrio,

> Suporte no desenho Placement com operacdo com condicdes diferenciadas
de produtos sob com mais de 50 ‘

medida == e\ seguradoras

Consultoria técnica ao Banco e

Mais de 127 mil apélices de >
RCPM emitidas de Out. 2019 a

grandes clientes Programa
K- Set. 2020 Wiz Flex Engajement
— ~‘i— . ~ By Vee

o Coletivo por adesdo

® R$ 401 milhdes de prémio emitido de «f o i
Pré e pés-venda suportado Out. 2019 a Set. 2020 * 100% digital _ _

P> pelo Backoffice Wiz e = Plataforma Wiz Mais
Portal do RH

Empresarial

PME

100% digital
Plataforma Wiz Mais

(movimentacao, BI,
gestdo de arquivo
e atendimento )
Portal do Usuario
Wiz Doctor (engagement, cadastro,
consumo de produtos,
consulta de rede)

Anadlise Diagndstica: Gestdo Ageis e Pés Vendas
Responsabilidade Riscos . . . . - . ' - S e ! Teerioléal
Civil Nomeados Agronegécio Financeiro Patrimonial operacional e estratégica proximos acolhedor SEN0.09100%
RC Geral Protegdo de Garantia geral Engenharia - Tlm_e ESPeC|a|ISta
RC D&0 Aerondutico lavoura Garantia judicial Multirisco " Agllldade
- Para altos executivos Maritimo Seguro pecuario Transporte TRy
RC E&0 ' C-omp-Et-ltWIdade- : f Agressivos na Benefici RH
_ Di t eneficioaoRH e
seprzrzoprestadores de * Simplicidade sofisticada iferentes calocagto e Placement dsukHiocomslotos

Plataforma Wiz Mais

estratégico




Além de atuar de maneira direta na distribuicao, também
disponibilizamos solugoes de pré e pos-venda

ng Wiz

Engagement

—— Garantimos engajamento e alta performance através de acoes gamificadas junto a forca de vendas

trazemos uma experiéncia de premiagoes
com técnicas gamificadas que estimulam,
fidelizam e engajam as forgas de venda
propria ou terceiras

Acesso a catalogo de prémio com
beneficios exclusivos

Acesso ao extrato de vendas, simuladores e

WIZ -

Para as redes de vendas e correspondentes, i | Customizado ao perfil da forca de vendas iv | Moeda virtual como incentivo e campanhas

v Aproximacao da forca de venda com RH

Engagement

R$ 28 mm de prémio 23k apdlices cadastradas 50% via digital

iii o P vi | Gestdo de forga de vendas terceiras
acompanhamento de remuneragao variavel
—— Temos solugoes que englobam toda a cadeia de valor do mercado segurador V!,,,!;-
Tecnologia Cockpit de vendas ERP Registro apdlice Plataforma Gestdo Sinistro
Venda Gestao do Produto Sinistro
» Corretores :
= ~ o o Pos-Venda =
- Balcoes Reguiaceo
Operagao  gyporte 4 venda Assessoria técnica Atendimento acomszSrEﬁgniento Regulacdo de Vistoria e Assisténcia e
e corretores para subscricao multicanal da i sinistro reparos
e risco
- = . . ~ N - ..
AgrOMaIS InsureWallet 667 clientes Conaerge +50k interacdes/més Cla I m; +100k sinistros/ano

+14k vistorias/ano
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Visdo Geral do BRB - Banco de Brasilia WIS &BRB

o4

anos de
historia

Total de Clientes

(mil clientes)
1.500

795
] ] .

2018 2019 2020 Maio/2021

BANCO DE BRASILIA

BANCO ESTATAL MAIS RELEVANTE DO CENTRO OESTE
1721 apresentou crescimento de +9.0% (vs. 1T20) com
lucro liquido de RS117 milhdes

O AGENTE FINANCEIRO DO GDF

ATUACAO NACIONAL (GO, MG, MS, MT, SP, RJ, Pl e DF)
Nagcéo BRB FLA langcado em Jul-2020 e ja sGo +1
milhGo contas abertas em 83% dos municipios
brasileiros

VENCEDOR DO BANKING AWARDS
BRB foi premiado na categoria Inovacdo em Bancos
de Varejo em 2021




BANCO DE BRASILIA

Wl; &IBRB

Estrutura Societaria e Plataforma One-Stop-Shop

Estrutura Societaria

Conta digital completa Cartdes de crédito, pré-pago
EBRB fornecendo solugdes e empresarial que ganha EBRB
BRB fidelidade do cliente CARD

financeiras praticas

&IBRB

BANCO DE BRASILIA Prestadora de
aBRB Serv|gos Financiamento FINANCEIRA
SERVICOS bancarios e consignado  Ra{ BRB
°

100% 99% 69,7%%
FINANCEIRA DTVM &iBRB

&TBRB EBRB  CARD

CORRETORA

DTVM  Gestdo, administracado ’ SEGUROS

e distribuicdo de Alta di idad
&IBRB S deseguros  EIBRB

fundos

10% | 100% 100% |

CORRETORA

(8] globélpayments EBRB SEGUROS
SERVICOS &IBRB




Pilares do Reposicionamento Estratégico W'; E1BRE

Buscar a expansao e
diversificacao dos produtos,
clientes e resultados

Valorizar nossa gente \ N 1 / Ampliar a atuacao geografica

do Conglomerado
10 2

Aumentar a competitividade fortal
do Conglomerado, por meio de ™ " . t°" a ceicecr a ol
parceiras estratégicas 9 3 estrutura de Capita

Ampliacao do — S~ Investimento em Tecnologia,
relacionamento digital 8 4 focados em Analytics e Big
Data

r 5 L. [ ]
Atuar de forma sustentavel, / 7 6 Oferecer uma experiéncia
observando os eixos social, superior, completa e inovadora
ambiental e economico aos clientes

Melhorar a eficiéncia operacional do
Conglomerado por meio da simplificacao,
modernizacao e digitalizacao de processos




Crescimento Acelerado e Sustentavel WIS EBRE

Ativos Carteira de Patrimonio
totais crédito liquido
Iy RS 28, 2bi R 17, 2bi RS 2,07 i
Rs 1 1 7 mllhoes A 17'5%
A 9,0% S ' ' -
1T21x1T20
Margem
financeira ROAE
rR$ 608, 8mi 23,6+
- AT151% ~ V49pp.
o . Eficiencia I
Rs 71 3 milhoes Inadimpléncia operacional Basileia
A143,5%

1T21x1720 1,44+ 55,1« 14,6+

Vv 0,13 p.p. V 2,3 p.p. 7 V 0,7 p.p.




Evolucao Constante do Desempenho

Crédito PJ

R$684 mi ]l RS68mi ~ R$53 mi RS 102 mi RS 437 mi
1721 1718 1T19 1T20 1121

Crédito Consignado

R$291mi  R$ 1,1 bi
1T19 1720

+290% +327%

Captacgoes Liquidas*® CDB Rede

RS 136 mi R$91mi ~ R$-22mi RS 108 mi RS 147 mi
172021 1T18 1719 1720 1T21

R$ -61 mi RS 124 mi
1T19 1T20

*CDB Rede + Poupancga

Carteira de Crédito (rs bi) Taxa de Crescimento (% 12m)

17,2
—e—BRB —®=Demais SFN =—=Demais SF DF
12,1
95 98 91 90 11,0 0 47,40%

85 = 7 31200  3930%  43,90% A0%  42,70%

S = ——— 4‘7 —0
9,80% 9,70% 13,30% 15,50% 14,40%

—_————— —— —
4,50% 5,70% 8,80% 8,30% 9,60%

2014 2015 2016 2017 2018 2019 1T20 1T21 1720 2720 3T20 4720 1721

&IBRB

BANCO DE BRASILIA

WI;

Crédito Imobiliario
(lider no DF)
R$23mi  R$34mi RS 278 mi

+723% +157%

Crédito Rural

RS 13 mi RS 5 mi RS 20 mi
1T18 1T19 1720

Taxa de Inadimpléncia (%)

—e—BRB —@=Demais SFN

3,17% 2,88% .
— 2,43% 2,12% 2,19%

® e —)
O= e = PN —

1,59% 1,64% 1,57% 1,68% 1,44%

1720 2720 3T20 4720 1721




Além de sua grande capilaridade regional, o BRB esta em acelerado
processo de modernizacgao e digitalizacao de seus produtos e servicos

CANAIS DIGITAIS

1T21x1T20

+ 8590 rcalizadas nos canais
digitais

Transacoes Banknet/Mobile
Milhares

2720 3720 47120 1T21

Nacao BRB Fla

J0GAREMOS

&{BRB

BANCO DE BRASILIA

NN jUNT oS
+ de 1 milhdo R Presenca em 6

contas abertas

+ de 540 mil
cartoes de
crédito emitidos

continentes, 39
paises e em 83%
dos municipios
brasileiros.

Wl; &IBRB

BANCO DE BRASILIA

AGENCIAS

129 agéncias no DF e
8 em demais Estados

134 Correspondentes
(BRB Conveniéncia)

77 Consultores de Seguro

3 Consultores de Seguro

Corporate Forga comercial
60 Operadores de Call Center ativa eApre_sente
nas agencias

CORRESPONDENTES BANCARIOS

BRB Residéncia Premiado

BRB Empresa Premiado

Produtos de seguros BRB Capitalizagao
oferecidos e

indicados para venda
nas agéncias

BRB Vida Premiado
Seguro Estagio
Previdéncia

Consorcio




Expansao e Digitalizacao como WIZ ZBRB
Estratégia de Crescimento

Crescimento
via digitalizacao

* Ganhos de escala e eficiéncia na operagao bancaria

BANCO DE BRASILIA

OBJETIVOS

O BRB tem EXPANDIDO SUA Estados do Norte, Nordeste, Centro

ATUACAO GEOGRAFICA para Oeste e Minas Gerais tem ampliado a
areas de influéncia do DF mancha de atuagdo do BRB

Iniciativa envolve ABERTURA DE PRESENCA RELEVANTE nos segmentos

NOVOS PONTOS DE ATENDIMENTOS onde os clientes ainda valorizam O
como postos de atendimento, ATENDIMENTO FISICO
agéncias e escritdrios de negocios

Abertura de contas digitais facilitada via app

Possibilidade de ofertar produtos e servios do BRB independente de

presenca fisica
Otimizacao de sistemas e estrutura £

Marcelo B.
000.000.000-00

Nova proposta de valor para o cliente BRB: um banco moderno e _—
alinhado as expectativas dos clientes

83% dos municipios brasileiros com contas BRB Digital



Negodcios de Sequridade BRB: parcerias, portfolio de produtos WI; &IBRB
e iniciativas comerciais i

Parcerias

Grande player no mercado Prémios Totais

Amplo portfélio de produtos com parcerias estratégicas R$ milhdes

SulAmeérica A
SO O
HDI ke

SEGUROS Mdultiplas alavancas de criacdo de valor

» Tecnologia como instrumento da melhoria operacional

5 351
MAPFRE . oy Lib
Allianz () S;gf;?; Residencial Auto Simplificado [] l I

Seguro Viagem Capitalizagao 2018 2019 2020 1T20 1721
Bancor ) & ¢ ' | —— Receita Bruta

ALFA SEGUROS Vida Previdéencia R$ milhdes

SEGUROS

@ Consorcio Prestamista

Automovel Residencial 109 I I

Time de Vendas preparado para entrega de resultados
2018 2019 2020 1T20 1T21

PORTO =% r—
SEGURO = ZURICH

Equipe sénior de alto nivel

Agil e flexivel para atender as necessidades dos Estratégia Multicanal Lucro LICNIUidO
clientes R$ milhdes

Processamento de vendas eficiente
Equipe especializada em todos os niveis
Resultados consistentes nos ultimos anos Melhora a fidelizagao do cliente 38

60 Aumenta o engajamento do consumidor e .

77 3 Consultores
Consultores de Seguro operadores taxas de convers3o
de Seguro Corporate de Call Center

Oferece uma experiéncia de marca positiva

Melhora a satisfacao do cliente

2018 2019 2020 1T20 1T21




Estudo de Caso: Parceria Nagdao BRB Fla ja oferece seguro w|; SIBRB
com duas opcoes de plano para compra no aplicativo oy

“"ENTRE EM CAMPO COM SEGURANCA"”

PLANOS MENSAIS DE R$ 8,00 E R$ 14,70 PROTEGENDO CONTRA POSSIVEIS IMPREVISTOS, E GARANTE A TRANQUILIDADE DA
FAMILIA DO CLIENTE

Seguro de Acidentes Pessoais PLANOS DISPONIVEIS:

Além de cobertura obrigatoria, o cliente ainda B
tem acesso a orientagdao médica por video PLANO MANTO PLANO NAGCAO
chamada

g J Contratacdo do seguro realizada pelo app

Seguros ST

Morte por acidente - R$
12.000

Invalidez permanente
total por acidente - R$
12.000

Atendimento 24h, 7 dias
por semana

Servico de orientacao
médica online pelo
Einstein Conecta

Morte por acidente - R$
12.000

Invalidez permanente
total por acidente - R$
12.000

Atendimento 24h, 7 dias
por semana

Servico de orientacao
médica online da Sul
América

£ : Sorteios mensais no

TEI.EMEDIClNA ‘h valor de R$ 10.000




AGENDA

1. Sumario Executivo da Transacao
2. Visao Geral das Partes Envolvidas
a) A Wiz
b) O BRB
3. Estrutura e Avaliacao da Transacao
4. Visdo Estratégica para o Projeto

5. Chancelas do Projeto



Resumo da operacgao WIZ Z1BRB

METODO DE
AVALIAGAO

CONCLUSAO

BANCO DE BRASILIA

A Operacao ira contemplar a aquisicdo, pela Wiz, de 50,1% do capital social da NewCo - companha a ser criada pelo

BRB dentro do contexto do projeto para atuar como a corretora exclusiva de produtos de seguridade nos canais do BRB.

Empresa avaliada pelo método de fluxo de caixa descontado, seguindo as projecoes de resultado fornecidas pelo BRB.

Avaliacao realizada considerando 20 anos de contrato com exclusividade para exploracao dos canais do BRB na venda
de produtos de seguridade, incluindo seguros, consorcios, capitalizacdo e previdéncia privada. Na avaliacdo econémico-
financeira da transacao foram consideradas as receitas destes produtos, com estrutura dtima para a evolu¢do do plano
de negocios estabelecido.

A Wiz e o BRB enxergam a parceria como grande oportunidade e sinergia dada a solidez das marcas, valorizacao de
mercado e crescimento acelerado do Banco, contribuindo para geragao de resultados relevantes, como a diversificagao

de clientes e a aceleracdo da inovagao e modernizagcao por meio de canais e plataformas digitais.



Detalhamento da estrutura e principais termos financeiros da w|; SIBRB
operacao

BANCO DE BRASILIA

PAGAMENTOS ESTIMADOS DO NEGOCIO

R$ milhdes, assumindo performance no centro da meta

Estrutura Societaria 95 5 8 5

. . Parcela
‘ 95 3 38 % N €
EIBRB B\ e
> 2 38 - (19%)*4
BANCO DE BRASILIA | 9 5 \% -y
ou uma de
suas afiliadas @ 38 oy :Zi(r;:e(lgoo/o)

49,9% ON 50,1% ON w

Parcela a
vista
(51%)

Parcela a Vista (2021) Parcela 1 (2023) Parcela 2 (2025) Parcela 3 (2026) Pagamento total

Parcela Fixa: 57 MM Parcela Fixa: 57 MM Parcela Fixa: 57 MM
Parcela variavel: 38 MM Parcela variavel: 38 MM Parcela variavel: 38 MM

Principais Termos Adicionais . . Pagamento minimo
Parcela Parcelas varidveis Estimadas? de R$ 471 MM
Outorga de exclusividade de 20 anos é vista 60%/180% do Lucro Liquido Alvo independente da
para a NewCo venda de produtos de performance da
seguridades nos canais do BRB, Newco
incluindo seguros, consorcio,

previdéncia e produtos de Avaliacao de 100% do equity value: R$ 1.168 MM.
capitalizacao.

A apuracgdo das parcelas variaveis se dara considerando o Lucro Liquido da NewCo nos exercicios de 2022, 2024 e 2025.
As parcelas variaveis serdo calculadas segundo a seguinte formula:

Parcela Variavel Ano (X) = [(Lucro Liquido Auferido no ano X-1 / Lucro Liquido Projetado para o ano X-1) * R$95,1 MM] - R$57 MM (parcela fixa)
Caso nos anos de apuracgdo da parcela variavel o Lucro Liquido for inferior a 60% do Lucro Liquido Alvo do ano, a parcela variavel sera
igual a 0. Caso a apuragao seja igual ou superior a 180% do Lucro Liquido Alvo, a parcela variavel sera igual a R$114,1 MM,

O valor de R$38MM da parcela variavel corresponde ao atingimento de 100% do Lucro Liquido Alvo (centro da meta).
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Macro atividades a serem realizadas até a operacionalizacdo da W'; &IBRB
N ew C (0] BANCO DE BRASILIA

— Proximos Passos

1. Processo

Competitivo 2. Signing 3. Closing

> 4. Estruturacao da Newco

4.1. READ 4.2. READY 4.3.TO GO

Research, Evaluate, Approach & Define Roadmaps R Gestao do Projeto

« Apoés assinatura dos contratos definitivos « Construgao das « Acompanhamento e gestao do Plano
alavancas de negdcio, e de Integracao entre as duas
roadmaps, business —— empresas

plan e orcamento

para a nova operacao

Diagnodstico da operacdo atual com
entrevistas, questionarios e definicao de
premissas

A Metodologia contempla todo o ciclo de integracao e visa garantir que a Newco estruture visao estratégica e planos
taticos para a captura de maior valor possivel
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Wl; &IBRB

BANCO DE BRASILIA

Avaliacoes e Chancelas ao Longo do Projeto

= Trench

Rossi
pwcC Watanabe.

+

Z2 BBINVESTIMENTOS @ pactual PI NHEI RH)IEE TO

+

AvaliacOes internas das areas de M&A, estratégia, juridico e compliance, entre outras.




