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AGENDA
1. Visão de Mercado
2. Visão Geral da Empresa
3. A Estratégia
• Crescimento Asset Light
•Eficiência: Distância em Relação à Média
• Solidez Financeira e Geração de Valor ao Acionista
• Protagonismo em ESG
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PANORAMA
DE
MERCADO

01.
PREÇOS DAS COMMODITIES 
EM USD vs USD/R$

71,68 US¢/lb

11,84 USD/bu

4,20 USD/bu

R$ 5,33/USD

USD/R$

Soja

Milho

Algodão



PANORAMA
DE
MERCADO

01.
ALGODÃO
Oferta e demanda mundial (milhões de fardos)
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Fonte: USDA (Novembro, 2020) *Estimado
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PANORAMA
DE
MERCADO

01.
MILHO
Oferta & Demanda Mundial (milhões de tons)

24
17

76 82

13

63

-12
-2

-11 -5

885 881

1.000
1.060

1.092 1.126 1.127 1.150

909 898
1.026 1.057

1.013

1.123

1.080 1.124 1.116 1.145
2

0
1
1

/1
2

2
0
1
2

/1
3

2
0

1
3

/1
4

2
0
1
4

/1
5

2
0
1
5

/1
6

2
0
1
6

/1
7

2
0
1
7

/1
8

2
0
1
8

/1
9

2
0
1
9

/2
0

2
0
2
0
/2

1
*

GAP
Consumo
Produção

Fonte: USDA (Novembro, 2020) *Estimado
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PANORAMA
DE
MERCADO

01.
SOJA
Oferta e demanda mundial (milhões de tons)
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Fonte: USDA (Novembro, 2020) *Estimado
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PANORAMA
DE
MERCADO

01.
SOJA
Importação chinesa (milhões de toneladas)

Fonte: USDA (Novembro, 2020) *Estimado
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VISÃO 
GERAL DA
EMPRESA

02.



NOSSO NEGÓCIO EM UM SLIDE

PARA QUEM
GRÃOS
Tradings
Ração 
Animal
Ind.  Alimentícia

ALGODÃO
Tradings

Ind. Têxtil

ONDE
Em 6 estados

do Cerrado
brasileiro

O QUE
Produção de 
algodão, soja, 

soja semente e 
milho

COMO
Em área
própria e 

arrendada,
fazendas de 
larga escala
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6

VISÃO 
GERAL DA
EMPRESA

02.
FAZENDAS POSICIONADAS 
ESTRATÉGICAMENTE
Um portfólio resiliente a variações climáticas

FAZENDAS DA SLC AGRÍCOLA
1. Paiaguás – 67.381 ha ¹
2. Planorte – 31.346 ha
3. Pamplona  - 20.992 ha ¹
4. Planalto  - 22.523 ha ¹
5. Parnaíba  - 43.007 ha ¹ ²
6. Palmeira – 21.332 ha1
7. Parnaguá – 9.246 ha
8. Paineira – fazenda arrendada
9. Parceiro – 14.314 ha ²
10. Palmares – 23.916 ha ¹
11. Pantanal – 44.599 ha

JOINT VENTURE COM GRUPO 
Roncador
12. Pioneira – 31.889 ha ¹

JOINT VENTURE COM MITSUI CO.
13. Perdizes – 26.947 ha ¹
14. Paladino – 21.917 ha

FAZENDAS DA SLC LANDCO
(SLC Agrícola 82%, Valiance 18%)
15. Planeste – 62.069 ha ¹ ²
16. Panorama – 21.806 ha ²
17. Piratini – 8.446 ha ²

1
2

4
11

3

5

9
1013

15

14
12

Área Plantada: Safra 20/21. (1) Unidades com 2ª safra. (2) Inclui terras da SLC LandCo.
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Matriz – Porto Alegre



PRINCIPAIS VARIÁVEIS DO NEGÓCIO
...e como a SLC se diferencia

PREÇOS DAS 
COMMODITIES EM US$
• Politica de Hedge
• Capacidade de 
armazenagem para venda na 
entressafra

• Diferenciação /Certificações

PRODUTIVIDADE
• Melhores práticas agrícolas
• Early-User de novas   tecnologias
• Ativo terra diferenciado

CLIMA
• Posicionamento Geográfico
• 3 culturas
• Variedades

CÂMBIO
• Política de Hedge

CUSTO
• Ganho de escala
• Controle e Gestão
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ESTRATÉGIA
ATUAL

03.



ESTRATÉGIA
ATUAL

03.

FASE 3

▪ Crescimento Asset Light

▪ Eficiência: distanciamento 
em relação à média

▪ Solidez Financeira e 
Geração de Valor ao 
Acionista

▪ Protagonismo em ESG

Atual

Tecnologia como “game changer”

FASE 1

▪ 100% área própria

▪ Transformação de 
terras gradual

▪ Terra como reserva de 
valor

▪ Desenvolvimento de 
modelo de produção 
replicável

Fundação até IPO

Formação do modelo de negócio

FASE 2

IPO acelera o crescimento

IPO 2007 até 2015

▪ Crescimento agressivo

▪ Início da estratégia de 
arrendamentos

▪ Joint Ventures

▪ Certificações

NOSSA ESTRATÉGIA EM 
3 “FASES”

480

440

400

360

320

280

240

200

160

120

80

40

0

Á
re

a 
P

la
n

ta
d

a 
em

 m
il 

H
ec

ta
re

s

Com sucesso, a SLC tirou proveito das principais oportunidades do agronegócio no 
Brasil nas últimas décadas 
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CRESCIMENTO
ASSET LIGHT
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Área Própria Plantada Área Arrendada Joint Ventures

ESTRATÉGIA
ATUAL

03.

AUMENTO DA ÁREA CULTIVADA 
TOTAL
ÁREA PLANTADA POR PROPRIEDADE DA TERRA (mil ha)

449 472
SAFRA 20/21, 54% DA ÁREA PLANTADA 
ORIUNDA DE ARRENDAMENTOS & 
JOINT VENTURES 

* Projeção
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396

248

CAGR: 7,4%



ESTRATÉGIA
ATUAL

03.
USO DA TERRA PRÓPRIA 
(mil ha)

ÁREA ARRENDADA 
PARA TERCEIROS

Área Agricultável: 60%

25
Outros

24
Banco 

de Terras

144
Área 

Plantada

99
Área 

Preservada

13

TOTAL 
305 mil 

hectares

3
Em

Licenciamento

21
Em

Transformação
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ESTRATÉGIA
ATUAL

03.
APRECIAÇÃO DE ATIVOS
Evolução do valor do portfólio (R$/MM)
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Fonte: Laudo de Avaliação de Terras (Deloitte). * Média aritmética das apreciações de terras 2007-2020

713

1.495
1.756

2.679

3.401
3.602

3.860 3.962

2007 2009 2011 2013 2015 2017 2019 2020

+10%*



EFICIÊNCIA:
DISTANCIAMENTO 

EM RELAÇÃO À 
MÉDIA



ESTRATÉGIA
ATUAL

03.

4.689
3.778

3.304 3.301 2.915
1.899

2.788

Melhor
Performance

SLC

SLC Brasil
(CONAB)

Estados
Unidos

Argentina China Mundo

Fonte: USDA, CONAB e SLC Agricola.

PRODUTIVIDADE ACIMA DA MÉDIA É 
UMA DAS PRINCIPAIS VANTAGENS 
COMPETITIVAS - SOJA

COMPARAÇÃO DE 
PRODUTIVIDADE

SOJA
Média 3 anos: safra 2017/18 à 

2019/20 – Kg/ha

14% acima da média brasileira
36% acima da média mundial
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ESTRATÉGIA
ATUAL

03.

5.768 5.633 5.497 5.389 5.288 5.227 4.879 4.796 4.878 4.630
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Produtividade
média 19/20: 

3.900

LAVOURA #

MELHORES LAVOURAS 
DE SOJA

Atingindo Níveis Inéditos de Produtividade

(Safra 19/20 – Kg/ha)

FAZENDA Pantanal/MS Parceiro/BAPalmares/BAPlanalto/MSPaiaguás/MT
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1.982
1.735 1.695 1.736

968
644

482
775

Melhor
Fazenda

SLC

SLC Total Brasil
(CONAB)

China Estados
Unidos

Paquistão India Mundo

ESTRATÉGIA
ATUAL

03.

Fonte: USDA, CONAB e SLC Agricola.

PRODUTIVIDADE ACIMA DA MÉDIA É 
UMA DAS PRINCIPAIS VANTAGENS 
COMPETITIVAS - ALGODÃO

2,3% acima da média brasileira
124% acima da média mundial

COMPARAÇÃO DE 
PRODUTIVIDADE

ALGODÃO EM PLUMA
Média 3 anos: safra 2017/18 à 

2019/20 – Kg/ha
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ESTRATÉGIA
ATUAL

03.
PRODUTIVIDADE ACIMA DA MÉDIA É 
UMA DAS PRINCIPAIS VANTAGENS 
COMPETITIVAS - MILHO

Fonte: USDA, CONAB e SLC Agricola. 

COMPARAÇÃO DE 
PRODUTIVIDADE

MILHO
Média 3 anos: safra 2017/18 à 

2019/20 – Kg/ha28,2% Acima da média brasileira
17,4% Acima da media mundial
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8.562
6.756

5.270

7.537

10.890

6.179 5.753

Melhor
Fazenda
SLC 2ª
Safra

SLC 2ª
Safra

Brasil 2ª
safra

(CONAB)

Argentina Estados
Unidos

China Mundo



TÍTULO DO CAPÍTULOINTEGRAÇÃO LAVOURA-PECUÁRIA
Maximizando a utilização dos ativos – 3ª Safra

ESTRATÉGIA ATUAL

03.
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ESTRATÉGIA
ATUAL

03.
EVOLUÇÃO DA ÁREA PLANTADA 
POR CULTURA (mil ha) 
Portfólio resiliente a variações climáticas

12 mil ha
Outras

235 mil ha
Soja + Soja 
Semente

110 mil ha
Milho (2ª)

73 mil ha
Algodão (1ª)

42 mil ha
Algodão (2ª)

Safra 20/21: 472 mil ha
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TÍTULO DO CAPÍTULO SLC SEMENTES    
Expansão em culturas de maior valor agregado

ESTRATÉGIA ATUAL

03.
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03.
ESTRATÉGIA ATUAL

NOVOS MODELOS DE NEGÓCIO

EIXO 1
CORPORATE VENTURE CAPITAL

EIXO 2
VENTURE BUILDER

Aportar investimentos diretos de
Seed e Série A em startups. Os
investimentos podem ser em
startups que passaram pelo AgroX, já
foram investidas junto ao fundo
(follow on) coinvestindo com
terceiros ou resultantes de
prospecção ativa.

Selecionar projetos com alto
potencial de impacto alinhado a
tese de inovação para serem
desenvolvidos durante um período
de 6-12 meses em um ambiente
apartado das operações da SLC
Agrícola.
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1º negócio já anunciado



8 Fazendas com 
lavouras já 
conectadas

STATUS DA CONECTIVIDADE

Presente em 100% 
das lavouras até 
março de 2021

ESTRATÉGIA
ATUAL

03.
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ECONOMIAS COM 
AGRICULTURA DIGITALESTRATÉGIA

ATUAL
03.
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ANTES DEPOIS

Pulverização

Ajuste de rotação do motor (rpm) e redução no consumo de combustível

QUALIDADE DAS OPERAÇÕES

Economia de
8 litros/ha



ECONOMIAS COM 
AGRICULTURA DIGITALESTRATÉGIA

ATUAL
03.
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20MANEJO DE PRAGAS INTEGRADO E REAL TIME
Benefício: redução de custos em defensivos através da detecção precoce e precisa

TÉCNICOS APONTAM OCORRÊNCIAS 
DE FORMA GEORREFERENCIADA

SOFTWARE DE GESTÃO E PRESCRIÇÃO 
DE APLICAÇÃO LOCALIZADA

APLICAÇÃO LOCALIZADA DE 
DEFENSIVOS



ECONOMIAS COM 
AGRICULTURA DIGITALESTRATÉGIA

ATUAL
03.
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Benefício: redução de custos com defensivos

▪ APLICAÇÃO EM 78 mil ha 
na safra 19/20

▪ REDUÇÃO MÉDIA DE  

85% NO VOLUME DE 
PRODUTO APLICADO

SENSORES IDENTIFICAM AS 
ERVAS DANINHAS E APLICAM O 

HERBICIDA EM TEMPO REAL



ECONOMIAS COM 
AGRICULTURA DIGITALESTRATÉGIA

ATUAL
03.
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Mapa de infestação ervas daninhas Mapa de aplicação seletiva

SENSORIAMENTO REMOTO (DRONES)

14.550 ha em 19/20 – redução de 51,5% de herbicidas
49.900 ha previstos para 20/21



GANHOS COM APLICAÇÕES 
LOCALIZADAS E DIRECIONADASESTRATÉGIA

ATUAL
03.
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-3,7%
Inseticidas e outros 

defensivos
Safra 19/20

COM 6 
EQUIPAMENTOS

SAFRA 2020/21 – 10 
EQUIPAMENTOS

SAFRA 2021/22 – 14 
EQUIPAMENTOS

15,1
16,7

-1,6

Resultado Aplicação Localizada (R$ MM)

Total do
Benefício

Total da
Despesa

Resultado
Líquido



PLANEJAMENTO AGRÍCOLA
POR AMBIENTES DE PRODUÇÃOESTRATÉGIA

ATUAL
03.
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93

22

16

25

MAPA DE AMBIENTES DE PRODUÇÃO

(compreensão detalhada de fatores limitantes em cada lavoura)

Produtividade Real

Perdas Raiz

Perdas Manejo

Perdas Déficit Hídrico

Soja, Sacas/ha

156 Potencial Máximo



GESTÃO CLIMÁTICAESTRATÉGIA
ATUAL

03.
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Fazenda Parnaíba/MA – Chuva acumulada de 7 dias (mm)



ESTRATÉGIA
ATUAL

03.
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PROGRAMA DE CONEXÃO 
COM STARTUPS

185
I N S C R I T A S

63
P R É - S E L E C I O N A D A S

20
S E L E C I O N A D A S  P I T C H  D A Y

10
S E L E C I O N A D A S  P A R A  I M E R S Ã O

07
P I L O T O S

E D I Ç Ã O  2 0 1 9
1 0  D E S A F I O S

04 C O N T R A T A D A S  

P A R A  R O L L O U T

172
I N S C R I T A S

75
P R É - S E L E C I O N A D A S

26
S E L E C I O N A D A S  P I T C H  D A Y

E D I Ç Ã O  2 0 2 0
8  D E S A F I O S

10
S E L E C I O N A D A S  P A R A  I M E R S Ã O

06
P I L O T O S

03 C O N T R A T A D A S  

P A R A  R O L L O U T



ESTRATÉGIA
ATUAL

03.
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PROGRAMA DE 
INTRAEMPREENDEDORISMO

191
21
12
10
6

TOTAL DE IDEIAS

APROVADAS PARA 
COLABORAÇÃO

SELECIONADAS PARA EXECUÇÃO 
NAS ÁREAS/INCUBAÇÃO

IDEIAS 
EXECUTADAS

ROLLOUTS JÁ 
APROVADOS

APP PARA CHECKLIST 
DOS EQUIPAMENTOS

INVENTÁRIO DE 
IMOBILIZADO POR RFID

MELHORIAS NO ABASTECIMENTO 
DE PLANTADEIRAS 

(CO-DESENVOLVIMENTO)



SOLIDEZ 
FINANCEIRA E 
GERAÇÃO DE 
VALOR AO 
ACIONISTA



SOLIDEZ 
FINANCEIRA E
GERAÇÃO DE
VALOR AO 
ACIONISTA

CRESCIMENTO DE RECEITA
(R$ Bilhões)

0,99 1,04
1,34 1,48 1,6

1,86
2,10

2,54

1,97

2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 9M20

CAGR: 14,4%
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03.



SOLIDEZ 
FINANCEIRA E
GERAÇÃO DE
VALOR AO 
ACIONISTA

RESULTADOS FINANCEIROS
EBITDA (R$/MM) E MARGEM EBITDA (%) AJUSTADOS

290 234
320 339

249 562

30%
23% 24% 23%

16% 31% 32% 31% 29%

2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 9M20

737
670

795
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SOLIDEZ 
FINANCEIRA E
GERAÇÃO DE
VALOR AO 
ACIONISTA

RESULTADOS FINANCEIROS
LUCRO LÍQUIDO (R$/MM) E MARGEM LÍQUIDA (%)

38
96

70
121

16

317

3%

8%
5%

8%

1%

16%

19%

12%

16%

2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 9M20

406
369

315
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----- Média 2012-2016: 5% ----

---- Média 2017-2020: 15,7% -----

03.



SOLIDEZ 
FINANCEIRA E
GERAÇÃO DE
VALOR AO 
ACIONISTA

EVOLUÇÃO DO ROE DA 
OPERAÇÃO

1,8%

4,0%

2,4%

3,6%

0,8%

7,2%

9,9%

7,0%

2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019

Média: 8,0%

Média: 2,5%

Lucro Líquido da Operação / PL Ajustado 
pela Apreciação de Terras
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SOLIDEZ 
FINANCEIRA E
GERAÇÃO DE
VALOR AO 
ACIONISTA

GERAÇÃO DE CAIXA LIVRE
(R$ MM)
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307

202 208 213

78

-134-160-120

2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019

03.



62

15
38

27
58

214 200
176

148

2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020

34

SOLIDEZ 
FINANCEIRA E
GERAÇÃO DE
VALOR AO 
ACIONISTA

USO DO CAIXA LIVRE 
(R$ MM)

----- Dividend Yield* Médio: 2,1% ----

*Dividendo por ação / preço da ação quando da declaração do dividendo
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61

---- Dividend Yield* Médio: 5,8% -----
Dividendos Pagos

Recompras de Ações

Política de dividendos: 2007-2010: 25% 2011-2013: 40% 2015: 50%

03.



SOLIDEZ 
FINANCEIRA E
GERAÇÃO DE
VALOR AO 
ACIONISTA

RELAÇÃO
DÍVIDA LÍQUIDA/EBITDA AJUSTADO

3,3
3,0 3,2 3,4

1,1 1,4 1,2

2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019

R
E

U
N

IÃ
O

 P
Ú

B
LI

C
A

 S
LC

 2
0

20

03.



SOLIDEZ 
FINANCEIRA E
GERAÇÃO DE
VALOR AO 
ACIONISTA

RESUMO DO ENDIVIDAMENTO
(posição de setembro/20)
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Taxa Média R$ MM

Finame – BNDES 5,4% 61

Aplicados no Capital de Giro
Crédito Rural 4,3% 12
CRA 1,9% 564
Capital de Giro 3,3% 724
Financiamento à Exportação 3,2% 1.097
Total do Endividamento 3,0% 2.458

(+/-) Ganhos e perdas com derivativos 152

(=) Dívida Bruta (Ajustada) 2.306
(-) Caixa 1.080
(=) Dívida Líquida (Ajustada) 1.226

39%

61%

Curto Prazo Longo Prazo

▪ 1º Operação com Selo Verde:
Outubro, R$ 100 milhões (Bco. Santander)

▪ CRA (em análise na CVM):
R$ 400 milhões

extensível até R$ 480 mi

03.



PROTAGONISMO 
EM ESG



NOSSA ESTRATÉGIA
▪ Crescimento asset light
▪ Eficiência: distância em relação à média
▪ Solidez financeira e geração de valor ao 

acionista
▪ Protagonismo em ESG

NOSSO SONHO
Impactar positivamente gerações futuras,  
sendo líder mundial em eficiência no 
negócio agrícola e respeito ao planeta.

NOSSOS VALORES

▪ Paixão pelo que fazemos
▪ Integridade
▪ Relações duradouras
▪ Resultados sustentáveis

VALOR COMPARTILHADO*
Social e de 
Relacionamento Manufaturado

Intelectual Natural

Financeiro Humano

*Modelo de seis capitais de geração de valor do Relato Integrado (IIRC).
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A PRESENÇA DO ESG03. PROTAGONISMO
EM ESG



NBR 16001
Responsabilidade 

Social

ISO 9001
Qualidade

ISO 14001
Gestão 

Ambiental

ISO 45001
Saúde e 

Segurança 
Ocupacional

Gestão de
Sustentabilidade

▪ Gestão Ambiental
▪ Gestão da Qualidade
▪ Gestão de Projetos
▪ Gestão da Saúde e 

Segurança
▪ Gestão de Processos

Comitê de 
Sustentabilidade
(Diretoria)
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03. PROTAGONISMO
EM ESG



PROTAGONISMO EM ESG

Soja Algodão
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PROTAGONISMO EM ESG

Eixos prioritários de atuação 
• Mudanças climáticas e solo

• Água e biodiversidade

• Relacionamento com stakeholders
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PROTAGONISMO
EM ESG

300 kg/hectare/ano* de carbono 
podem ser capturados a mais no solo com o 
plantio direto (em relação ao convencional)

90% da área da SLC Agrícola é cultivada 
com o plantio direto

+ 360 mil tCO2e é o potencial de 
sequestro de carbono adicional em nossos 
solos com a adoção dessa técnica, o 
equivalente ao plantio de 51 mil árvores

X

=

*Fonte: Bayer et al., 2006 (Carbon sequestration in two Brazilian Cerrado soils under no-till).

SOLOS MAIS PROTEGIDOS 
FUNCIONAM COMO ESTOQUES 
DE CARBONO

R
E

U
N

IÃ
O

 P
Ú

B
LI

C
A

 S
LC

 2
0

20

03.



BIOFÁBRICAS
Presentes em 6 fazendas

Permitem substituir gradualmente 
defensivos químicos por biológicos, 

com melhor relação agronômica
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APLICAÇÃO LOCALIZADA
As novas tecnologias para aplicação 

localizada de defensivos permitem redução 
de até 90% no consumo desse insumo

PROTAGONISMO
EM ESG03.

MUDANÇAS CLIMÁTICAS E SOLO



59%
73%

59% 63%

Áreas de algodão da SLC dentro 
da faixa ideal de eficiência em 

fertilizantes nitrogenados

2010-2013 2017-2020

Safra Safrinha

Consumo de diesel 
(litros por ha)

79,9
69,6

59,8

09/10 14/15 19/20
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PROTAGONISMO
EM ESG03.

MUDANÇAS CLIMÁTICAS E SOLO



100%
dos efluentes passam por 
tratamento antes do 
descarte

70%
dos resíduos são 
destinados para 
reciclagem

99%
das áreas são cultivadas 
em agricultura de sequeiro 
(sem irrigação)
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PROTAGONISMO
EM ESG03. ÁGUA E BIODVERSIDADE



569

99,4 mil hectares 
são destinados a Reserva Legal e Áreas de 
Preservação Permanente, o equivalente a

• 4 vezes a cidade de Frankfurt

• 290 Central Parks

• 92 mil campos de futebol 31,4
milhões de 

tCO2e 
estocadas*

*Referências: Lopes; Miola, 2010 (Sequestro de Carbono em diferentes fitofisionomias do Cerrado). Silva et al., 2014 (Estoque de 
biomassa aérea, carbono e sequestro de dióxido de carbono em sistemas florestais da Amazônia Mato-grossense). 
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PROTAGONISMO
EM ESG

03. ÁGUA E BIODVERSIDADE



PROTAGONISMO EM ESG

Investimento em educação
(colaboradores matriculados no EJA)

25
51

141

2017 2018 2019

RELACIONAMENTO 
COM STAKEHOLDERS
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20Satisfação dos funcionários
(evolução da Pesquisa de Clima)

77%

81%
84%

2016 2018 2020

RELACIONAMENTO
COM STAKEHOLDERS

PROTAGONISMO EM ESG



PROTAGONISMO EM ESG RELACIONAMENTO 
COM STAKEHOLDERS
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2,1
3,19

4,3
226

343
394

449

10/11 13/14 16/17 19/20

Ambiente de trabalho seguro

Taxa de frequência de 
acidentes com afastamento

Área plantada 
(mil ha)

11,66
472

20/21

0,6*

*Até out/20



AQUISIÇÃO
OPERAÇÕES 

TERRA SANTA



AQUISIÇÃO
OPERAÇÕES TESA
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Fazendas da SLC Agrícola no MT

Fazendas da Terra Santa
(próprias e arrendadas)

✓ R$550 milhões Enterprise Value, sendo:
✓ R$65 milhões pagos em ações da SLC Agrícola
✓ E o restante como assunção de dívida

✓ Próximos Passos
✓ Due Dilligence (exclusividade de 120 dias)
✓ Aprovação no CADE
✓ Reestruturação Societária na Terra Santa (criação TESA LandCo)
✓ Assinatura dos Documentos Definitivos

Negociação em curso para que a SLC 
assuma 100% da operação agrícola 
da Terra Santa S.A.

Destaques

ESTRATÉGIA
ATUAL

03.



AQUISIÇÃO
OPERAÇÕES TESA
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Fazendas da SLC Agrícola no MT

Fazendas da Terra Santa
(próprias e arrendadas)

Negociação em curso para que a SLC 
assuma 100% da operação agrícola 
da Terra Santa S.A.
• 37 mil hectares de propriedade da Terra Santa

• 45 mil hectares em contratos de arrendamento

• 130 mil hectares de área de plantio* 
(2020/21)

Soja: 59
Outras: 9

Milho: 24

Algodão: 38
*1º e 2º Safra

ESTRATÉGIA
ATUAL

03.
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DEPARTAMENTO DE RELAÇÕES COM INVESTIDORES

ri@slcagricola.com.br

+ 55 51 3230.7799   

+ 55 51 3230.7864

www.slcagricola.com.br

Ivo Marcon Brum
Diretor Financeiro e de 
Relações com Investidores

Frederico Logemann
Gerente de Relações com 
Investidores

Alisandra Matos
Especialista de Relações com 
Investidores

Ricardo Bockmann
Assistente de Relações com 
Investidores

Stefano Bing
Analista de Relações com 
Investidores

mailto:ri@slcagricola.com.br


OBRIGADO!


