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Posicionamento estratégico da PAR na cadeia de distribuição de produtos 

financeiros e de seguro (FINSURANCE) 
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Posicionamento estratégico Wiz – frente digital se demonstra importante vetor 
para o futuro do setor de seguros
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Bancos tendem a deixar de ser uma vertical de produtos e 
serviços próprios  para se tornar uma Plataforma Aberta 
(Open banking) que agrupa todas as soluções/produtos de 
mercado

• Oferta portfólio completo de todas os produtos (inclusive 
concorrentes)

• Foco na experiencia do cliente
• Fee business (tarifa embebed)
• Suporte, consultoria e apoio

Bancos cada vez mais digitais

DIGITALIZAÇÃO DOS CLIENTES

Bancos tradicionais

Bancos evolutivos

Bancos inovadores

Fintechs

Cliente analógico e 
dependente do 
canal agência 

Entusiastas 
digitais

Processo de segmentação de clientes baseado no grau de digitalização

Seguradoras

Financiamentos

Adm Cartões

Open APIs

Open Banking 
Banco do futuro

Busca da 
melhor 

solução por 
competição

Digitalização da rede bancária traz sérios riscos ao mercado segurador. Modelo 
de bancasseguros será recriado e necessidade de adaptação se faz irrevogável 
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As principais empresas de tecnologia desenvolvem
soluções que reduzem o custo de propriedade  do 
software

75% das empresas com valor  superior a USD 1 bilhão 
no mundo são plataformas de serviços e  dependem de 
APIs para criação dos  ecossistemas em torno delas.

As empresas baseadas modelos de plataformas, 
jornadas e  conectando-se a parceiros,  apresentaram 
um crescimento 20  vezes mais rápido do que as  
empresas tradicionais.

Fonte: Sensedia/IDG

Melhores serviços e menores custos

O diretório ProgrammableWeb, o maior e mais antigo diretório de APIs, demonstrou

um crescimento exponencial. Quantidade de APIs adicionadas teve um aumento de

aproxidamente 760% desde 2010

T
o
ta

l 
d
e
 A

P
I´

s

Crescimento anual de Web API´s

2006 2008 2010 2012 2014 2016 2018

0

2000

4000

6000

8000

10000

12000

14000

16000

18000

20000

As principais empresas de tecnologia já se transformaram em plataformas de 
intermediação de serviços

TRANSFORMAÇÕES

SMARTPHONES

INTERNET

TVS

TABLETS

CONNECTED 

CARS

CONNECTED  

APPLIANCES

GAMES

CONSOLES

WEBSITES/  

SENSORS
PARTNERS

• O mercado de APIs, estrutura 

criada quando uma empresa 

tem a intenção de  que 

outros criadores de software 

desenvolvam produtos  

associados ao seu serviço.

• Através das APIs, os 

aplicativos podem se 

comunicar automaticamente 

uns com os outros sem 

conhecimento ou intervenção 

dos usuários.

MARKET 
PLACE DE 
API’s

CORE

BUSINESS

APIs
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Parceria com a GR1D transforma a WIZ, acelera seus projetos e abre caminho para ecossistema digital

Três pilares sustentam racional da parceria com a GR1D

I Transformação interna WIZ
▪ Aceleração do desenvolvimento de APIs da WIZ abrindo para 

desenvolvimento descentralizado

II Aceleração projetos WIZ
▪ Continuidade de projetos WIZ que estão parados por falta de 

capacidade técnica, necessidade de desenvolvimento próprio e equipe

III Aporte de projetos na WIZ
▪ Prestação de serviços/corretagem/atendimento para projetos e 

parceiros GR1D

Expansão da atuação WIZ para além do atual bancassurance offline, com início da “fábrica” de projetos
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Sobre a GR1D

GR1D

• A GR1D foi fundada em 2017 como uma empresa voltada para

consultoria e criação de plataformas e wallets digitais em finanças, 

saúde, varejo, agronegócios e seguros. A GR1D comercializa APIs e 

está trabalhando para criar o primeiro marketplace de APIs do país;

• Os sócios da GR1D foram responsáveis por implantar o banco digital 

Original e outros projetos de integração digital;

• A GR1D possui um backlog (maio/2018) de R$12 milhões em projetos 

de consultoria em soluções digitais para diversas empresas no país

GR1D Insurance: Parceria Wiz + GR1DCEO: Guga Stocco

Pioneiro da 

internet/mobile, e um 

dos precursores de Open 

Banking no Brasil

Time:

Possui 40 especialistas 

em inovação, negócios, 

tecnologia e design de 

serviço

▪ Conduziu processo de inovação e open banking de um relevante banco 

brasileiro;

▪ Assessora todo o processo de inovação de um dos maiores grupos de 

varejo do Brasil;

▪ Portal de APIs em atividade;

▪ Construção de um mecanismo de PtP via blockchain;

▪ Assessoria a dois dos maiores bancos brasileiros no processo de 

mecanismos de PtP em blockchain. 

Síntese de um ano de operações 

A GR1D é especialista em inovação, e está adicionando a liderança e

o conhecimento da Wiz sobre o mercado de seguros – o necessário

para avançar na disrupção do setor. Essa parceria nasce pela

necessidade de evolução do mercado e tem o objetivo de explorar

todas as possibilidades de criar novas formas de comercializar e

operacionalizar seguros.
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Estrutura da transação
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Resumo dos principais termos

GR1D Finance

Holding GR1D

Wiz

Compra por 
R$12,5MM 
(secundária)

5,0% de ações 
ordinárias

Operação GR1D Finance: Aquisição de 5% do capital social
da GR1D por R$12,5 milhões. O valor será pago após a
assinatura do contrato de compra e venda das ações

Valor GR1D Finance

Acionistas atuais R$237,5MM

Wiz R$12,5MM

Total GR1D Fin R$250,0 MM

Posição acionária futura GR1D Fin

Acionistas atuais 95,0%

Wiz 5,0%

Total 100,0%

GR1D Insurance

Holding GR1D

Wiz

Subscrição de 
R$17MM

Operação GR1D Insurance: Subscrição de R$ 17 milhões
em novas ações do capital da GR1D Insurance, equivalentes
a 30% do capital social após a emissão. O valor será pago
em 5 parcelas trimestrais (1 na abertura da empresa + 4
trimestrais)

Valor GR1D Insurance

Pre-money R$39,7MM

Money (Wiz) R$17MM

Post-money R$56,7 MM

Posição acionária GR1D Insurance

GR1D 70,0%

Wiz 30,0%

Total 100,0%

30,0% de ações 
ordinárias

O modelo de valuation partiu de premissas consensadas entre as partes, com o apoio do advisor, e 
resultaram nesses valores de Companhia os quais são as bases da transação. A Companhia não divulgará 
essas bases por seu caráter confidencial.



Investimento secundário – GR1D Finance
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ESTRUTURA SOCIETÁRIA PÓS DEAL
PARTICIPAÇÃO DA WIZ NA GESTÃO DA FINANCE

▪ Wiz terá 2 assentos no Conselho da GR1D Finance, 
independentemente da sua participação acionária

▪ Wiz não terá direito de indicação de nenhum 
diretor da GR1D Finance

▪ Wiz negociou opção de venda de saída no valor de R$5MM 
após 24 meses, caso o Business Plan da GR1D Insurance
utilizado para investimento não seja atingido em no mínimo 
50%. Esta cláusula oferece perspectiva de retorno de parte 
do investimento caso não haja atingimento do Business 
Plan;

▪ Wiz negociou uma cláusula de proteção à diluição 
injustificada, que assegura a manutenção de participação 
caso um posterior investimento não considere um equity
value da GR1D Finance de no mínimo R$250 milhões;

▪ Wiz disporá ainda de vetos para operações de grande 
impacto não previstas no Business Plan (aquisições de 
companhias, investimentos relevantes, venda de ativos, 
etc);

▪ Direito de venda conjunta em caso de alienação do controle 
da GR1D Finance a qualquer terceiro;

PRINCIPAIS DIREITOS DA WIZ NO ACORDO DE 
ACIONISTAS GR1D FINANCE

▪ Diligência jurídica concluída com sucesso pela Wiz;

▪ Garantia de indenização sem limite de valor em caso 
de qualquer passivo anterior à data da aquisição, 
proporcionalmente ao investimento realizado;

▪ GR1D Finance assumirá um non-compete com a GR1D 
Insurance no segmento de seguros e assistências, e 
outro com a Wiz para corretagem de seguros;

▪ Garantia para a Wiz de prestação de serviços 
tecnológicos pela GR1D Finance no valor de R$ 10MM 
ao longo de 24 meses

PREMISSAS PARA A  OPERAÇÃO

GR1D 
Finance

WIZ

5%

GR1D
Holding

80%

CSMG

15%

Flávio 
Maldonado

49%

Guga 
Stocco

51%



Investimento primário – GR1D Insurance

ESTRUTURA SOCIETÁRIA PÓS DEAL

GR1D 
Finance

WIZ

GR1D 
Insurance

PARTICIPAÇÃO DA WIZ NA GESTÃO DA INSURANCE

▪ Wiz terá representação proporcional ao
investimento no Conselho de Administração da
GRID Insurance (30%);

▪ Wiz terá a prerrogativa de indicação conjunta do
CEO com a GRID Finance, enquanto detiver
participação societária superior a 25% na
Insurance

▪ Wiz negociou opção de venda de saída no valor de
R$7MM após 24 meses, caso o Business Plan da GR1D
Insurance utilizado para investimento não seja atingido
em no mínimo 50%. Esta cláusula oferece perspectiva de
retorno de parte do investimento caso não haja
atingimento do Business Plan;

▪ Acordo de Acionistas garante vetos em matérias
relevantes na GR1D Insurance, para garantir aderência
ao Business Plan.

PRINCIPAIS DIREITOS DA WIZ NO ACORDO DE 
ACIONISTAS GR1D INSURANCE

▪ Novo CNPJ, que será criado pela GR1D Finance, com 
subsequente contribuição de ativos (contratos e 
pessoas) para a GR1D Insurance, antes do aporte de 
capital pela Wiz;

▪ Acordo de Acionistas assegurará a Wiz direitos de 
não-diluição injustificada. 

PREMISSAS PARA A  OPERAÇÃO

70% 30%
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Avaliações e chancelas ao longo do projeto
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Avaliações internas da Área de Compliance Wiz

Advisor financeiro da operação Processo completo de diligência
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Posicionamento estratégico da PAR na cadeia de distribuição de produtos 

financeiros e de seguro (FINSURANCE) 

Insurer

Big Insurance Brokers
Sales & Platform

(Traditional and digital)Insurance
Representation

E-commerce

Broker
bancassurance

Original WIZ Position Focus 
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Wiz Strategic Position – digital tool is an important vector for the future of the 
insurance industry
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Banks tend to cease to be a vertical of their own products 
and services to become an Open Banking that groups all 
the solutions/products of the market

• Offer complete portfolio of all products (including 
competitors)

• Focus on client experience
• Fee business (embebed fee)
• Support, consulting & support

More and more digital banks

CLIENT SCANNING

Traditional banks

Evolutionary banks

Innovative banks

Fintechs

Analogical client
and depending on
agency channel

Digital 
Enthusiasts

Client segmentation process based on scanning grade

Insurers

Borrowing

Card Issuers

Open APIs

Open Banking 
Bank of the future

Search for 
the best 

solution by 
competition

Scanning the banking network brings serious risks to the insurance market. The 

bancassurance model will be recreated and the need for adaptation becomes irrevocable
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Leading technology companies develop solutions that 
reduce the cost of ownership of software

75% of companies with a value greater than USD 1 
billion worldwide are service platforms and rely on APIs 
to create the ecosystems around them.

Companies based platform models, journeys and 
connecting to partners have shown growth 20 times 
faster than traditional companies.

Source: Sensedia/IDG

Better services and lower costs

The ProgrammableWeb directory, the largest and oldest directory of APIs, has shown

exponential growth. Amount of APIs added has increased by approximately 760% since

2010
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The main technology companies have already been transformed into service 
intermediation platforms

TRANSFORMATIONS

SMARTPHONES

INTERNET

TVS

TABLETS

CONNECTED 

CARS

CONNECTED  

APPLIANCES

GAMES

CONSOLES

WEBSITES/  

SENSORS
PARTNERS

• The APIs market, a 

framework created when a 

company intends that other 

software developers develop 

products associated with its 

service.

• Through APIs, applications 

can communicate 

automatically with one 

another without the user's 

knowledge or intervention.

API’s
MARKET 
PLACE

CORE

BUSINESS

APIs
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Partnership with GR1D transforms WIZ, accelerates its projects and makes the way for digital ecosystem

Three pillars support rationale of partnership with GR1D

I WIZ internal transformation
▪ WIZ API development acceleration opening for decentralized 

development

II Acceleration projects WIZ
▪ Continuity of WIZ projects that are stopped due to lack of technical 

capacity, need for own development and team

III Contribution of projects in WIZ
▪ Provision of services/brokerage/service for projects and partners 

GR1D

Expansion of WIZ performance beyond the current offline bancassurance, starting with the "factory" of projects
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About GR1D

GR1D

• GR1D was founded in 2017 as a company dedicated to consulting and 

creating platforms and digital wallets in finance, health, retail, 

agribusiness and insurance. GR1D markets APIs and is working to 

create the country's first APIs marketplace;

• GR1D partners were responsible for deploying the digital bank Banco 

Original and other digital integration projects;

• GR1D has a backlog (May/2018) of R$ 12 million in digital solutions 

consulting projects for several companies in the country

GR1D Insurance: Wiz + GR1D PartnershipCEO: Guga Stocco

Internet/mobile pioneer, 

and one of the 

forerunners of Open 

Banking in Brazil

Time:

It has 40 experts in 

innovation, business, 

technology and service 

design

▪ Led the process of innovation and open banking of a relevant Brazilian 

bank;

▪ Advises the entire innovation process of one of the largest retail 

groups in Brazil;

▪ Active API Portal;

▪ Construction of a PtP mechanism via blockchain;

▪ Advice to two of the largest Brazilian banks in the process of PtP

mechanisms in blockchain. 

Synthesis of one year of operations

GR1D is a specialist in innovation, and is adding Wiz's leadership

and knowledge of the insurance market - what is needed to advance

the disruption of the industry. This partnership is born due to the

need for market evolution and aims to explore all possibilities of

creating new ways to market and operate insurance.
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Structure of the transaction
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Summary of key terms

GR1D Finance

Holding GR1D

Wiz

Acquistion for
R$12.5 million
(secondary)

5.0% of common 
shares

GR1D Finance Transaction: Acquisition of 5% of GR1D's
share capital for R$ 12.5 million. The amount will be paid
after the signing of the share purchase agreement

GR1D Finance Amount

Current stockholders R$237.5MM

Wiz R$12.5MM

Total GR1D Fin R$250.0 MM

Future stock position GR1D Fin

Current stockholders 95.0%

Wiz 5.0%

Total 100.0%

GR1D Insurance

Holding GR1D

Wiz

Subscription of
R$17MM

GR1D Insurance Transaction: Subscription of R$ 17
million in new shares of GR1D Insurance capital, equal to
30% of the share capital after the issue. The amount will be
paid in 5 quarterly installments (1 at the company's opening
+ 4 quarterly)

GR1D Insurance Amount

Pre-money R$39.7MM

Money (Wiz) R$17MM

Post-money R$56.7MM

GR1D Insurance stock position 

GR1D 70.0%

Wiz 30.0%

Total 100.0%

30.0% of common 
shares

The valuation model was based on assumptions agreed upon between the parties with the support of the 
advisor, and resulted in those values of the Company which are the basis of the transaction. The Company will 
not disclose these bases due to the confidentiality of them.



Secondary investment – GR1D Finance
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CORPORATE STRUCTURE POST DEAL
WIZ'S PARTICIPATION IN FINANCE MANAGEMENT

▪ Wiz will have 2 seats on the GR1D Finance 
Board, regardless of their shareholding

▪ Wiz will not have the right to appoint any officer 
of GR1D Finance

▪ Wiz has negotiated an option to sell out in the amount of 
R$ 5 million after 24 months if the Business Plan used for 
investment is not reached by at least 50%. This clause 
offers a return perspective of part of the investment if the 
Business Plan is not reached;

▪ Wiz has negotiated an unjustified dilution protection clause 
that ensures the maintenance of participation if a 
subsequent investment does not consider a GR1D equity 
value of at least R$ 250 million;

▪ Wiz will also have vetoes for high impact transactions not 
foreseen in Business Plan (acquisitions of companies, 
relevant investments, sale of assets, etc.);

▪ Tag-along right in case of sale of the control of GR1D to 
any third party;

MAIN RIGHTS OF WIZ IN GR1D FINANCE SHAREHOLDER 
AGREEMENT

▪ Legal diligence successfully completed by Wiz;

▪ Indemnity guarantee without limit of value in case of 
any liability prior to the date of acquisition, in 
proportion to the investment made;

▪ GR1D Finance will take on a non-compete with GR1D 
Insurance in the insurance segment and assistance, 
and another with Wiz for insurance brokerage;

▪ Guarantee for Wiz of providing technological services 
by GR1D Finance, in the amount of R$10MM, along 24 
months

ASSUMPTIONS FOR THE TRANSACTION

GR1D 
Finance

WIZ

5%

GR1D
Holding

80%

CSMG

15%

Flávio 
Maldonado

49%

Guga 
Stocco

51%



Primary investment – GR1D Insurance

CORPORATE STRUCTURE POST DEAL

GR1D 
Finance

WIZ

GR1D 
Insurance

WIZ'S PARTICIPATION IN INSURANCE MANAGEMENT

▪ Wiz will have representation proportional to the
investment in the Board of Directors of GRID
(30%);

▪ Wiz will have the privilege of joint appointment of
the CEO with GRID Finance, while holding more
than 25% equity interest in Insurance

▪ Wiz has negotiated an option to sell out in the amount of
R$ 7 million after 24 months if the Business Plan used for
investment is not reached by at least 50%. This clause
offers a return perspective of part of the investment if
the Business Plan is not reached;

▪ Shareholders' Agreement guarantees relevant veto rights
for Wiz to control adherence to Business Plan.

MAIN RIGHTS OF WIZ IN GR1D INSURANCE 
SHAREHOLDER AGREEMENT

▪ New Corporate Taxpayer’s Registry (CNPJ), to be 
created by GR1D Finance, with subsequent 
contribution of assets (contracts and persons) to 
GR1D Insurance, before the capital contribution by 
Wiz;

▪ Shareholders' Agreement will grant Wiz unjustified 
non-dilution rights

ASSUMPTIONS FOR THE TRANSACTION

70% 30%

12



Evaluations and approvals throughout the project
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Internal evaluations of the Wiz Compliance Area

Financial advisor of transaction Full due diligence process
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Thank you


